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Entrevista a Xavier Casals Matute, Socio Director de CASALS ABOGADOS

“Queremos consolidar nuestros
servicios en el mercado de Madrid”

Casals Abogados es un bufete que ofrece
servicios practicamente en todas las areas
del derecho, siendo sus principales espe-
el derecho de Ilas

cialidades

n qué areas del de-

recho estan espe-

cializados en su
bufete?

Somos un despacho
que ofrecemos servicio en todas las
areas del derecho y que nos hemos
ido adaptando a las necesidades de
nuestros clientes. Nuestras areas del
derecho mas desarrolladas son el
derecho de las telecomunicaciones,
el derecho eléctrico, el area procesal,
el corporate, compra-venta de em-
presas y temas mercantiles.

Ademas desde la fundacién del
despacho abrimos el area de derecho
deportivo, fundamentalmente por
mi vinculacién al deporte de la vela,
y que fuimos trasladando a otras
areas del deporte. Por este motivo
en el despacho hemos ido apostando
cada vez mas por este departamento,
de manera que ofrecemos nuestros
servicios a federaciones deportivas,
clubes y deportistas de diferentes
disciplinas deportivas . Es un area
que cada vez va creciendo mas, por
ejemplo hemos incorporado el pa-
sado afio a nuestro despacho al ase-
sor juridico del FCB.
-Fundamentalmente, ¢a qué tipo
de clientes ofrecen sus servicios?

Nuestros clientes son basicamente
la gran empresa nacional, asf como
multinacionales radicadas en Espafia
y cuya casa mattiz estd ubicada en
EEUU, la UE y Jap6n. También
damos servicios a la pequefia y me-
diana empresa, y en menor medida
a clientes particulares.

-¢Qué ventajas aportan a las
empresas que emprenden un
proceso de internacionalizacion
el hecho de que su despacho de
abogados esté aliado con otros
bufetes o forme parte de organi-
zaciones europeas?

En nuestro caso estamos integrados
en la alianza Nomos Alliance, de la
cual somos socios fundadores. A
los cinco afios de fundar el despacho
apostamos por internacionalizarnos
y nos integramos en esta alianza,
que en estos momentos esta presen-
te en 16 paises europeos. Todos los
socios de la alianza trabajamos en
un proyecto comun, tenemos un
tamafio similar con el objeto de
ofrecer todos los servicios en las
diferentes areas del derecho y esta-
mos unidos mediante el mismo lo-
gotipo, tarifas, tipos y calidad de
servicio, intercambio de clientes e
informacién. Tenemos una presen-

telecomunicaciones, el derecho eléctrico
y corporate. El despacho que fundoé Xa-
vier Casals en Barcelona en 1989, tras 4
afios de la apertura de su oficina en Ma-

drid, acaba de formar una alianza con el
bufete madrilefio Alvarez-Sala Abogados
con la intencion de consolidar sus servi-
cios en la capital.

“Formamos parte de la red
europea Nomos Alliance”

“Somos pioneros en derecho
deportivo”

cia importante en Bruselas en la que
nuestro despacho comparte oficinas
con nuestro socio belga y ofrecemos
servicios para nuestros clientes

espafioles en el ambito comunitatio..
Y ademas el NOMOS esta presente
en Sudamérica, basicamente en Bra-
sil, Chile y Argentina.

Asf garantizamos a nuestros clien-
tes que cuando salgan al extranjero
recibiran los mismos servicios que
les damos nosotros, a precios equi-
valentes a los nuestros, y con un
nivel técnico equivalente.

-¢Cuales son los proyectos de

futuro del bufete?
Nuestro principal reto es
consolidarnos en el mercado de
Madrid. Hace cuatro afios que, co-
mo despacho independiente de am-
bito nacional, apostamos por abrir
despacho propio en la capital. Y este
aflo, para fortalecer nuestra presencia
alli, hemos formado una alianza con
el bufete local Alvarez-Sala
Abogados a fin de complementar-
nos y poder dar servicio en todas
las areas del derecho en la capital.
Madrid es un mercado muy impor-
tante para NOSOtros, puesto que mu-
chos de nuestros clientes tienen las
oficinas centrales en Madrid y es un
proyecto de futuro que nos
entusiasma. @
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Entrevista a Ignacio Lopez-Balcells, Socio director de BUFFETE B. BUIGAS

“Las empresas espanolas han de aceptar la
necesidad de asesoramiento juridico continuado”

Bufete B. Buigas es una firma multidisciplinar cuya
actividad se centra en asesorar de forma integral a
empresas en el ambito nacional e internacional. El
bufete tiene gran experiencia en los procesos de

na de sus especiali-
dades es el derecho
internacional priva-
do ¢Cémo atienden
a sus clientes ante las
necesidades que pueden darse
en cualquier punto geografico?
Nuestro bufete es la firma espafiola
con mayor capacidad operativa en
el extranjero gracias a las 120 firmas
de abogados con las que estamos
asociados por medio de ALFA In-

ternacional. Esto nos permite operar
efectivamente en Hstados Unidos
(85 ciudades), Alemania, Argentina,
Australia, Austria, Bélgica, Brasil,
Canada, China, Dinamarca, Filipinas,
Francia, Guatemala, Holanda, Hong
Kong, India, Israel, Italia, Japon,
Luxemburgo, México, Noruega,
Nueva Zelanda, Panama, Portugal,
Puerto Rico, Reino Unido, Republica
Checa, Eslovaquia, Singapur, Su-
dafrica, Suecia, Suiza y Venezuela.

fusiones y adquisiciones, y en inversiones, tanto de
extranjeros en Espafia como de espaioles en el
extranjero. Opera ademas en campos como derecho
bancario, mercado de valores, contratacion mercantil,

De esta manera, Bufete B. Buigas
ha podido asesorar en multitud de
operaciones internacionales repre-
sentando a compafifas espafiolas en
el extranjero en procesos de adqui-
siciones de empresas, entre otras,
en Boston, Los Angeles, San Fran-
cisco, Portugal, México, Suecia, Italia
e Inglaterra; en formalizacién de
acuerdos de Joint Venture en Pakis-
tan, Cuba, Corea, Itlanda, Francia,
México y Brasil; en constitucién de
filiales en jurisdicciones tan dispates
como China, Republica Checa, Italia,
Francia, Suecia, Alemania y Portugal;
habiendo asesorado también en la
primera OPA exitosa lanzada por
una empresa espafiola sobre una
compafifa cotizada en el mercado
de valores de Londres. Igualmente,
hemos representado a clientes
espafioles en multitud de
procedimientos arbitrales celebrados
en los mas diversos puntos del pla-
neta.

Los socios de las 120 firmas nos
reunimos periédicamente, lo que
permite mantener vinculos persona-
les cercanos que repercuten positi-
vamente en el cliente a la hora de
trabajar conjuntamente en operacio-
nes internacionales o transacciones
multijurisdiccionales.

internacionales.

-¢Coémo definiria su método de
trabajo?
Con el fin de prestar a nuestros
clientes el servicio juridico de la mds
alta calidad, con un trato individua-
lizado y permanente, hemos desa-
rrollado una metodologia de trabajo
en equipo, asignando a cada asunto
el equipo mas adecuado para su
resolucion, si bien los socios de la
firma estamos directamente involu-
crados en todos los asuntos, de ma-
nera que el trabajo en equipo no sea
una excusa para delegar los asuntos
en los mas juniors descargando de
trabajo al socio, que se convierte en
un mero coordinador que aparece
en los primeros compases y en el
momento de cobrar la minuta.

-¢Qué valor aporta el asesora-
miento juridico en la toma de
decisiones de la empresa?
La complejidad del entramado de
la normativa fiscal, mercantil, laboral,
administrativa y procesal hace im-
prescindible que los empresarios y
ejecutivos de las empresas naciona-
les y multinacionales entiendan y
acepten que no deben adoptar deci-
siones sin contar con un andlisis
juridico setio previo, incluso en su
actividad del dia a difa.

Al tener multitud de clientes en

derecho financiero y tributario, laboral, procesal y
procedimientos arbitrales nacionales e

los mas diversos sectores de la
economia, los abogados acumula-
mos una experiencia juridico-
empresarial muy amplia, por lo que
el andlisis concreto que se nos plan-
tea se complementa con la experien-
cia previa vivida por otros clientes,,
un activo que el empresario no de-
berfa desperdiciar. Para aprovecharse
adecuadamente deberfan solicitar el
apoyo juridico antes de la toma de
decisiones, aunque la mayoria de
empresas espafiolas aun tienen un
largo camino que recorrer hasta
aceptar la necesidad de invertir en
asesoramiento especializado. e
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