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Pero estamos en ello.

Porque con todo el talento que estamos reuniendo en un entorno

de innovacion para los sectores aeroespacial y de la movilidad,

sumado a nuestra proximidad con los mejores centros universitarios,

de investigacion y ejes productivos mas relevantes, lo acabaremos inventando.
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EDITORIAL

® Cuantas veces habremos
lefdo y escuchado
sobre la necesidad e
importancia que debe
tener la innovacion
en nuestra economia? Ante
la competencia de paises
emergentes mucho mas
competitivos en el ambito
manufacturero e industrial,
los paises desarrollados no
tienen muchas mas opciones
que basar su economia
en la investigacion. ¢Esta
nuestro pais siguiendo esta
linea? Las ultimas noticias
sobre la posibilidad de
recortar los presupuestos
destinados a I+D+i han creado
incertidumbre. En Catalunya,
el Govern trabaja, a traveés
de la agencia ACC10, en
diferentes planes estratégicos
para impulsarlo, del que
el Conseller Josep Huguet
nos habla en estas mismas
paginas en una entrevista.

Estamos convencidos de que
en nuestro pais la crisis no
hubiese tenido tanto impacto si
la inversion por parte de todos
los agentes implicados en [+D+i
hubiera sido un verdadero
proposito estratégico que

se hubiese concretado en
resultados. Como también
estamos convencidos de

que en su fomento podemos
encontrar, sino la solucion a la
salida de la crisis econdmica,
si una importante ayuda

para alcanzar este objetivo.
Administracion publica,
empresa privada y ambito
universitario son tres veértices
que deben interconectarse y
apoyarse mutuamente para
que la innovacion tenga un
peso especifico importante en
nuestra economia, una idea
que por mucho que se repita
no pierde importancia. «
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ENTREVISTA CON JOSEP HUGUET, CONSELLER D’INNOVACIO, UNIVERSITATS | EMPRESA DE LA GENERALITAT DE CATALUNYA

“La innovacion hoy en dia
constituye un concepto
fundamental para crear valor”

D ACC10 ofrece los instrumentos que deben permitir una
mayor capacidad de anticipacion, de respuestay de
aprovechamiento ante las nuevas oportunidades

Consciente de laimportancia que tiene lainnovacion para la economia, el
Govern de la Generalitat, a través del Plan Estratégico de ACC10 -la agencia
encargada de dar soporte a la competitividad de la empresa catalana- esta-
blece las lineas a seguir en los proximos afios. Como objetivos prioritarios
se encuentran incrementar un 20% el nimero de empresas innovadoras, au-
mentar la calidad y cantidad de la I+D+i que realizan las empresas e impul-
sar la creacion de empresas de base tecnolégica, entre otros. ACC10 depen-
de dela Conselleria a cuyo mando esta Josep Huguet, quien nos explica los
planes de futuro del Govern en materia de incentivo de la innovacion.

u departamento siempre se ha queri-
do erigir como un apoyo a las empre-
sas e incentivo al [+D+i en el marco de
una estrategia a medio y largo plazo.
:Qué acciones desarrollan para favo-
recer la innovacién en la empresa catalana?
La innovacién hoy en dia constituye un concepto
fundamental para crear valor y favorecer la dife-
renciacién competitiva del producto en un mer-
cado cada vez mds competitivo. Desde el Depar-
tamento de Innovacié, Universitats i Empresa de
la Generalitat, a través de ACC10O apostamos por
impulsar el concepto de innovacién junto con el
de internacionalizacién como instrumentos clave
que permitirdn a la empresa crecer y fortalecerse
para competir con éxito en el entorno global.
ACCIO, a través de su Plan Estratégico, esta-
blece las iniciativas a llevar a cabo en los préximos
afios y ofrece los instrumentos que nos han de per-
mitir una mayor capacidad de anticipacién, de res-
puesta y de aprovechamiento ante las nuevas opor-
tunidades. El documento establece las iniciativas a
llevar a cabo sobre cuatro ejes prioritarios sobre los
que se han desarrollado un total de 12 lineas que
se concretan en 30 estrategias y 85 iniciativas a
poner en marcha a lo largo de los préximos afios.
En el dmbito de la innovacidn, el Plan establece
como objetivos prioritarios incrementar un 20%
el nimero de empresas innovadoras, aumentar la
calidad y cantidad de la I+D+i que realizan las em-
presas, impulsar la creacién de empresas de base
tecnoldgica y aumentar la participacién catalana
en el 7° Programa Marco, asi como favorecer la
promocién de grandes proyectos de I+D con ca-
pacidad de traccién sobre el tejido empresarial.
Para alcanzar estos objetivos, entre las estrate-
gias a desarrollar destacan la Cultura de innova-
cién, que contempla iniciativas destinadas a ofre-
cer apoyo y orientacién a las empresas para los
primeros pasos a la hora de impulsar proyectos de
innovacién; la Innovacién activa, para profundi-
zar en la capacidad de innovacién de la empresa
a través del acompafamiento a proyectos indivi-
duales y favorecer asf la consolidacién de un en-
torno tecnoldgico competitivo; y la Innovacion de
alto impacto, que comprende iniciativas para dar
apoyo y acompafar la estructuracién y el desarro-
llo de proyectos cooperativos de innovacidn.
Cabe destacar que el Plan no es un elemento
aislado de apoyo a la empresa, sino que se am-
plia y potencia el Acuerdo Estratégico para la In-
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EUROPA PREMIA A CATALUNYA COMO REFER
POLITICA DE PEQUENA Y MEDIANA EMPRESA

Catalunyahaganado la primera edicién del premio European Entrepreneurial Region Award (EER),
impulsado por el Comité de las Regiones, que reconoce a las regiones con un mejor proyecto estratégico
paradesarrollar politicas de apoyo a las micro, pequefias y medianas empresas (pymes). El conseller

Josep Huguet, acompafiado del secretario de Industriai

AnnaTerron, recibi6 el pasado 11de febrero en Bruselas el premio en lasede del Comité de las Regiones

correspondiente al afio 2012, en presencia de Mercedes

Sefcovic, Vicepresidente de la Comisién Europea, y de Luc Van den Brande, presidente del Jurado del EER.

Eljurado haseleccionado a Catalunyade entre un total

europeas lideres, como Baden Wurttemberg, Lombardia, Flandes, Madrid, Valencia o EmiliaRomagna. La
candidatura de Catalunya ha contado con el apoyo del Consell General de Cambres y de las patronales
Fomenty Pimec en Catalunya, juntamente con el ATA, la federacion representativa de los trabajadores
auténomos del Estado espafiol. Con este galardén, Catalunya se sitlia como referente europeo en politica
de apoyo alas pymes enlamedidaen que hasidola inicaregién premiada de entre las 20 con un nimero

mas elevado de empresas.

Lainiciativa europea Small Business Act (SBA) en la que Catalunya es pionera, constituye un paso adelante
para poder darunarespuesta politica alineada con Europa, adecuada a larealidad empresarial de
Catalunya, y asuvez coherente con los objetivos generales de pais, recogidos en el “Pacte Nacional per
alaRecercailalnnovacié”, la“Llei d’Educacié”, la“Llei de Politica Industrial”, el “Acord Estratéegic pera
lainternacionalitzacio, la qualltat de l'ocupacid i la competitivitat de I’economia catalana”, el “Acord de
mesures per a l'ocupacié juvenil a Catalunya”y la “Estratégia pel Desenvolupament Sostenible”.

En este contexto, el Plad’Implementacié de I’'Small Busi

Catalunya que salga reforzada de la crisis econémicay que mantenga su condicion de motor empresarial de
Europadonde la pyme, que es elemento nuclear del tejido productivo, lidere el proceso de recuperacién y

asumael rol que le corresponde de acuerdo con su peso

ternacionalizacion, la Calidad de la Ocupacién y
la Competitividad de la Economf{a Catalana, asi
como el Pacto Nacional para la Investigacién y
Innovacién (PNRI).

-En este sentldo, scudl es el papel de ACC10

para la innovacién tecnolégica y qué progra-
mas estdn en marcha?
ACCIO ofrece apoyo a la empresa catalana para
impulsar aquellos proyectos de innovacién en los
4mbitos de innovacién en gestién, innovacién tec-
nolégica e innovacién estratégica que le permiti-
rdn ser mds competitiva y difgerenciarse en el en-
torno actual.

Entre los programas que actualmente estdn en
marcha destacan el programa de Nucleos de Inno-
vacién Tecnoldgica, dirigido a impulsar proyectos
colaborativos en I+D, realizados entre empresas,
centros tecnolégicos, centros de investigacién y
centros universitarios, con el objetivo de generar
consorcios tecnolégicos e industria-
les que permitirdn situar a Catalun-
ya en las primeras posiciones del li-
derazgo internacional. A lo largo de
2009 se impulsaron un total de 36
ntcleos de innovacién tecnolégica
que han generado una inversién de
mds de 53 millones de euros.

La creacién de nuevas empre-
sas de base tecnoldgica constituye
otra de las iniciativas clave en el 4m-
bito de la innovacién. Los programas
de ACCIO enfocados a impulsar la
creacién de este tipo de empresas,
que se caracterizan por tener un ele-
vado riesgo en las fases iniciales de
vida, incluyen desde apoyo econémi-
co a través de lineas de financiacién
hasta programas de asesoramiento
y acompafamiento a los emprende-
dores para analizar la viabilidad de
sus proyectos empresariales. En este
4mbito juegan un papel muy impor-
tante los Trampolines Tecnoldgicos
que, ubicados en las universidades y
escuelas de negocio catalanas, tienen
como objetivo transferir tecnologia
de la universidad a la empresa e im-
pulsar la creacién de nuevas empre-
sas de base tecnoldgica.

Esta bateria de programas y
servicios se completa con la creacién

de la red TECNIO, que integra a

CONTINUAEN LA PAGINA SIGUIENTE
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Empresa, Antoni Soy, y de lasecretaria parala UE,
Bresso, presidenta del Comité de les Regions, Maros

de 35 candidaturas entre las que habiaregiones

ness Act a Catalunya 2010-2013 apuesta por una

enlaeconomia.
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Parques tecnologicos: investigacion
aplicaday transferencia en Catalunya

Dotar de tecnologia a las empresas para
aportarvalor afiadido a sus proyectos

y devenir un trampolin de proyeccion
exterior para las mismas es el objetivo

de TECNIO, red que aglutina los centros

de transferencia tecnolégica catalanes.
Impulsada por laagenciaACC10, de la
Generalitat de Catalunya, nacié con

la mision de consolidar y potenciar el
modelo de transferencia tecnoldgica con
el objetivo de generar un mercado catalan
que aporte competitividad a la empresa;
cuenta con 100 agentes, como por ejemplo
Sintefarma o el Servei Veterinari de
Genetica Molecular de la UAB.

ECNIO busca estructurar el mercado tecno-

l6gico potenciando la tecnologia diferencial

ofrecida y acercandola al universo empresa-

rial. Actualmente integra centros tecnologi-

cos, centros de difusion tecnoldgica y grupos
universitarios, y tiene prevista la incorporacion de
nuevos agentes, como fundaciones de investigacion
hospitalarias y centros de investigacion. Con el objeti-
vo de aumentar la competitividad empresarial, TECNIO
detecta las necesidades de la empresa catalanay le
acerca las capacidades tecnoldgicas de la red. De este
modo la empresa encuentra su partner para desarro-
llar sus actividades de 1+D+i.

Parques cientificos

Los parques cientificos son el vivero de intercambio de
conocimiento y lugar de gestacion de la innovacién. He
aqui algunos ejemplos catalanes relevantes: con una
inversion global de 46 millones de euros, situado a la
entrada de la ciudad de Matard, el Parc Cientific i de

la Innovacié TecnoCampus tiene previsto crear para el
proximo mes de septiembre de 2010 un nuevo espacio
que permitira la instalacion de unas 75 empresas inno-
vadoras, y consolidara el proyecto universitario a la ciu-
dad, ademas de fomentar la emprendeduria, contribu-
yendo, de este modo, al cambio de modelo econémico
espafiol. Se trata de unificar en un mismo espacio las
escuelas universitarias de la ciudad, la Politécnica de
Mataré (EUPMT) y la Escola Universitaria del Maresme
(EUMY); la preincubadorg; la incubadora y espacios para
las empresas que se instalen en el parque. El nuevo
modelo universitario buscara ayudar en la internacio-
nalizacién y la profesionalizacion de las empresas. Ade-
mas, el centro tecnolégico CETEMMSA, reconocido por
Generalitat, ocupara también un espacio en el nuevo
edificio del TecnoCampus.

Por su lado, ESADECREAPOLIS, ubicado en Sant Cugat,
Barcelona, es el primer centro internacional de innova-
cién para practicar la “Open & Cross Innovation”, esto

VIENE DE LA PAGINA ANTERIOR

todos los agentes de innovacién y de transferencia
tecnoldgica que prestan apoyo especializado a la
empresa con el fin de dotarlos de mayor visibi-
lidad y acercarlos a la empresa, y con la puesta
en marcha del programa de valorizacién tecno-
légica, que detecta las tecnologias dtiles para las

“Entre las estrategias a
desarrollar destacan la
Cultura de innovacion,
que conlempla iniciativas
destinadas a ofrecer
apoyo y orientacion”

empresas y activa el desarrollo de proyectos de
elevado riesgo previo andlisis de su viabilidad
comercial.

-El panorama de los parques cientificos en
nuestro pais es un tanto disperso, incluso se

¥
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es, las 50 empresas residentes (compafiias multisecto-
riales) en el parque trabajan de forma abierta, cruzan-
do sus conocimientos, una especie de brainstorming
dinamizado por sus expertos en innovacion. Dispone
de un Business Center, el Business School, los MSC
(masters universitarios) y el ESADE Executive Center,
un centro internacional de formacion de ejecutivos,
entre otros. Como parque tecnolégico y cientifico
ayuda a las empresas residentes en su blisqueda de
ayudas a la innovacion y también a su internacionali-
zacién. Obtiene financiacién a través de empresas de
inversion y capital riesgo y abre sus puertas a expertos
en innovacién de reconocimiento mundial, avalado
por la firma de la prestigiosa escuela de negocios
ESADE.

hablé de que habia “demasiados™. ;Puede ex-
plicar la realidad de los parques cientificos
en Catalunya y el papel de TECNIO en este
sentido?

Actualmente, los parques cientificos y tecnolégi-
cos cumplen una triple funcién: por una parte,
son entornos optimos de interaccién entre cien-
cia y empresa, por lo que se convierten en polos

“La creacion de nuevas
empresas de base
tecnologica constituye otra
de las iniciativas clave en
el ambito de la innovacion”

o e S =
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Imdgenes de la construccién del TecnoCampus de Mataré
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El Parc Aeroespacial de Viladecans localizado en una
area de geometria triangular de unas 50 Ha de exten-
sién, en el municipio de Viladecans, es una importante
iniciativa publica para la creacion de una area especia-
lizada en las actividades industriales, tecnolégicas y de
servicios relacionadas con los sectores aeroespaciales y
de la movilidad en general. Esta nueva drea de actividad
ha sido promovida conjuntamente por la Generalitat
de Catalunya, Departament de Politica Territorial, y por
el Ayuntamiento de Viladecans, mediante el “Consorci
Urbanistic pel Desenvolupament del Parc Empresarial i
d’Activitats Aeroespacials i de la Mobilitat”, con el fin de
desarrollar este proyecto, orientado a un sector econé-
mico caracterizado por el uso de las tecnologias avanza-
dasy para producciones de alto valor afiadido. @

parte de la administracién central y regional: a
igualdad de condiciones se optard por ubicar las
nuevas infraestructuras tecnoldgicas en su entor-
no, asi como la atraccién de inversiones extran-
jeras para fomentar el efecto aglomeracién y la
creacién de cldsters tecnolégicos.

ACCIO trabaja con el objetivo de impulsar
la colaboracién entre estos agentes y es en este

“Los parques cientificos

y tecnologicos se han
converlido en importanles
herramientas de
desarrollo regional”

indiscutibles de transferencia de tecnologfa. Por
otra, constituyen elementos indiscutibles de de-
sarrollo econdmico local en la geografia en la
que estdn ubicados; convirtiéndose en polos de
atraccién de talento, de nuevas inversiones y de
generacién de nuevas empresas de base tecnolégi-
ca. Y por dltimo, son elementos de decisién por

punto donde la red TECNIO juega un papel
fundamental. Integrada por mds de 100 agentes
especializados del sistema de transferencia tecno-
16gica, la red pone a disposicién de la empresa la
tecnologia desarrollada por los centros de inves-
tigacién y centros universitarios catalanes con el
objetivo de impulsar proyectos de innovacién. @

ENTREVISTA CON
JOAN RIERA, DIRECTOR DE ESADECREAPOLIS

“La empresa del
futuro precisa
un ecosistema de
alto rendimiento
de caracter
internacional”

Nacido en un entorno econémico muy
complejo, hace apenas un afio, ESADE-
CREAPOLIS es ya un referente internacio-
nal con mas de 50 empresas residentes
que muestran un desarrollo excepcional
gracias aunainnovacion sostenibley
rentable. Sus expertos en innovacion
disefian un programa de actividades para
acelerarlainnovacion de los residentes.

a son mds de 50 las empresas multisecto-
riales que alberga ESADECREAPOLIS.

¢Cudl es la interaccién y el trabajo cola-

borativo entre ellas?
Las empresas residentes en ESADECREAPOLIS
interactian entre ellas para innovar de manera co-
laborativa. Dicha interaccién se realiza de manera
natural al convivir en un espacio disefiado a me-
dida con este objetivo, pero ademds nosotros pro-
porcionamos unas herramientas para potenciarla y
asegurar el éxito. Nuestros expertos en innovacién
disefian un programa de actividades para acelerar
la innovacién de los residentes. Analizamos tenden-
cias, trabajamos juntos en determinados 4mbitos o
aprendemos de las mejores pricticas, todo ello con
unos objetivos muy claros: detectar oportunidades
de negocio, llegar més répido al mercado y aumen-
tar la probabilidad de éxito comercial.

-;Cudles son esas connotaciones que lo con-
vierten en un parque tinico?
Desde los afios 80 hemos desarrollado la cultura de
los clusters sectoriales, las incubadoras y los parques
tecnoldgicos. El futuro precisala creacién de un eco-
sistema internacional de alto rendimiento que los
combina y que rompe todo lo preconcebido hasta
hoy. ESADECREAPOLIS es multisectorial, con-
viven empresas nacientes con empresas del IBEX,
y ademds la innovacién no sélo es de producto o
tecnoldgica, también se desarrolla en servicios, en
el 4mbito de operaciones e incluso reinventando el
propio modelo de negocio. Impulsamos una nueva
especie de compaiifa adaptada a los nuevos entor-
nos globales y cambiantes, una companfa abierta,
global, flexible, dindmica y responsable.

-:Qué ha significado el hecho de haber sido
creado por una escuela de negocios?
La cultura y los valores del parque estdn asociados
a su genética: orientacién a resultados, enfoque de
mercado, rentabilidad, “time-to-market”, etc. Sélo
es posible concebir un parque de esta potencia me-
diante su integracién, colaboracién y convivencia
con los colectivos de una escuela de reconocido
prestigio internacional como ESADE. Hace ya mds
de seis afios que concebimos el embrién de ESA-
DECREAPOLIS para demostrar al mundo que
una escuela de negocios debe jugar un papel fun-
damental en los sistemas globales de innovacién. @

www.esadecreapolis.com
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Centros de Investigacion

Proyectos innovadores, ahora viables

D Mediante un estudio previo, laempresa Cddigo DUPV garantiza el
desarrolloy la presencia de sistemas y productos en el mercado

Lainnovacion se ha erigido como un nuevo modelo
de negocio, mas aun tras la crisis y en nuestro pais,
que se ha sustentado mayoritariamente en am-
bitos industriales y de servicios. De este modo ha
surgido Codigo DUPV, una compaiiia especializada
en lainnovacion strictu sensu, dedicada a desarro-
llar productos y sistemas antes de que vean la luz
en el mercado. Para que ello sea posible, se desa-
rrolla un plan de viabilidad orientado a los ambitos
de investigacion y desarrollo.

Talento e innovacion
para superar la crisis

D El Parc Tecnologic Barcelona Nord
dispone de un espacio de 10.000 metros
cuadrados donde se ubican un total
de 44 empresas de base tecnolégica

n un contexto econo-

mico como el actual, el

crecimiento sostenible

en Barcelona pasa por

avanzar haciaun modelo
competitivo basado en actividades
de alto valor afiadido y en un tejido
productivo sélido y diversificado.
En este sentido, el Ayuntamiento
de Barcelona, en el marco del Pacto
Local para el Empleo de Calidad en
Barcelona 2008-2011, contempla el
apoyo a las empresas como una de
las actuaciones estratégicas para
impulsar el desarrollo econédmico
de la ciudad.

Desde Barcelona Activa, la agen-
cia de desarrollo local, se llevan a
cabo multiples medidas para fo-
mentar el crecimiento y desarrollo
de las empresas innovadoras de la
ciudad, poniendo especial énfasis
en materias como: la estrategia, la
blsqueda de financiacion, la loca-
lizacién en entornos de innovacion

sociedad.

yla cooperacién empresarial, entre
otros.

Laagencia municipal daimpulso
a la consolidacién y desarrollo del
tejido empresarial de Barcelona
poniendo a disposicion de las per-
sonas emprendedoras dos entor-
nos innovadores de calidad: por un
lado, la Incubadora de Glories, ubi-
cada en el distrito 22@ y, por otro,
el Parc Tecnologic Barcelona Nord,
localizado en el distrito de Nou
Barris.

Entornos innovadores

de calidad
ElParcTeconlogicesunequipamien-
to de Barcelona Activa que cuenta
con un total de 10.000 metros cua-
drados destinados a la incubacién
de empresas de base tecnoldgica,
mayoritariamente ingenierias,
orientadas a la innovacion. En este
sentido, aporta servicios avanza-
dos de apoyo a la consolidacion y

UN PASO HACIA EL PARQUE DE LAS INGENIERIAS
El Parc Tecnologic Barcelona Nord nacié en el afio 2005 y actualmente es miembro de las asociaciones

de Parques Cientificos y Tecnolégicos locales y globales (XPCAT, APTE y IASP). Durante el 2010, cinco afios
después de su nacimiento, Barcelona Activa, en colaboracion con el Col-legi d’Enginyers Industrials de
Catalunya, quieren convertir este entorno en el nuevo Parque de las Ingenierias, con infraestructuras
tecnolégicas diferenciales y punteras al servicios de las empresas que llevan lainnovacion al mercadoyala

6digo DUPV tiene como
eje la innovacion, y
ésta puede darse en
multitud de campos
en que la investigacion
de productos y sistemas sea posi-
ble. Como ingenieria avanzada, la
compafiia ha realizado proyectos
multisectoriales siempre con un
estudio previo, en el &mbito tec-
nolégico, comercial y econémi-
co, de su viabilidad, contando en
ocasiones con la colaboracion de
otras compafiias especializadas.

D 1 A d 1d d . ]
L) ] []

para Gf crecimiento empresaria
Enlaapuesta del Ayuntamiento de Barcelona para el
crecimiento de las empresas de la ciudad en un con-
texto de competencia global, Barcelona Activa ha
impulsado la “Guia d’Experts per a empreses innova-
dores”. Una publicacién que recoge un total de 189
profesionales de la Xarxa d’Experts que proporcio-
nan servicios especificos para emprendedores.
Otra de las herramientas que se pone a disposicion de las
empresas en proceso de crecimiento es el programa InnoAc-
tiva; un servicio pionero que facilita apoyo especializado y
asesoramiento a mas de 100 pymes de Barcelona que se en-
cuentran en proceso de desarrollar una actividad de I+D+i.

al crecimiento empresarial; cuenta
con infraestructuras que facilitan
el trabajo colaborativo, y mantiene
relaciones operativas con institu-
ciones que estimulan la transferen-
cia de conocimiento entre las nue-
vas empresas que operan en este
ambito econémico.

Durante el 2009, desde el Parc
Tecnologic Barcelona Nord se ha
acompafado en el proceso de de-
sarrollo de las estrategias de creci-
miento empresarial a 44 empresas
de base tecnolégica ya consolida-

das. De estas, el 65% tiene presen-
ciaen el mercado internacional.

En cuanto a la tipologia de in-
genierias ubicadas en el Parc,
destacan las electrdnicas, aeroes-
paciales, informaticas y medioam-
bientales. Y, en lo que respecta al
sector de actividad de las empresas
instaladas en el Parc Tecnologic,
cerca del 73% pertenece al sector
de la Tecnologia de la Informacidén
y la Comunicacién (TIC), mientras
que el 22,7% es del sector del ser-
vicio a las empresas. Por dltimo,los
sectores con menor representati-
vidad son el de medio ambiente y
produccién creativa, que suman un
2,3% respectivamente.

La facturaciéon media de las em-
presas ubicadas en el Parc Tecnolo-
gicasciendeaun totaldemasdeun
millén de euros en 2008.

Cooperacion empresarial

El Ayuntamiento, a través de Bar-
celona Activa, también impulsa y
dinamiza la cooperaciéon empresa-
rial entre una red de cerca de 900
jévenes empresas con el programa
Xarxactiva d’empreses, y acompa-
fia anualmente el crecimiento em-
presarial de mas de 350 empresas
de la ciudad.

La linea de Creixement Empre-
sarial de Barcelona Activa pone a
disposicion del tejido empresarial
de la ciudad un conjunto de pro-
gramas y servicios de apoyo alain-
ternacionalizacién, acceso a finan-
ciacion, cooperacion empresarial y
asesoramiento en la gestion estra-
tégica.

www.barcelonactiva.cat

Una vez realizado el estudio, de-
termina el timing y las necesida-
des econémicas para su desarro-
llo. Este dato es importante por
cuanto el proyecto no queda en el
puro ambito de la investigacion, o
sin un resultado viable en el mer-
cado. La investigacién se realiza
en el propio Factory Lab de las
instalaciones de la empresa, has-
ta el desarrollo final del prototipo
funcional. El producto o sistema,
sin embargo, no es comercializado
por Cédigo DPUV, sino que busca
un socio industrial o un perfil in-
versor interesado.

externas

COLABORACIONES

Dado su caracter multidisciplinar,
Cédigo DUPV cuenta habitualmen-
te con colaboraciones externas de
Instituciones publicas y privadas,
asi como de laboratorios e inge-
nieros pertenecientes a la comu-
nidad cientifica, principalmente
“NASA”.

Codigo DUPV aporta
soluciones innovadoras
asus clientes mediante
la ejecucion de proyec-
tos de caracter aplicado
parala creacion y mejora
significativa de un proce-
so productivo o producto
en si. De esta forma ha
desarrollado proyectos
recogidos en las areas
especificas de las energias
renovables, la robodtica

o el software basado en
la aplicacién de técnicas
deinteligencia artificial.
Ejemplos de ello son:

Energy Well: inico sistema
de generacion de energia,
bajo tierra, cumplien-

do los requisitos de las
energias renovables.

Termal Cool: formula-
cién quimica no invasiva
para textiles térmicos.

ISSI: robots auténomos,
con desarrollos de inte-
ligencia artificial, pre-
parados para la nueva
generacion en el mer-
cado de seguridad.

Witrae: dispositivos de
transmision inalambrica
de la electricidad, algorit-
mos de codificacion y de-
codificacién de la electrici-
dad en emisor y receptor.

Autonomous Battery:
proyecto de investigacion
cuyo objetivo principal es
desarrollar una nueva ba-
teria autorecargable, con
componentes no invasivos
y no contaminantes, con
una estructura de reaccion
en cadena sobre una nueva
formulacion quimica. To-
das estas mejoras tienen
la finalidad de conseguir
un producto que permitira
su aplicacion en multiples
campos y utilidades, tales
como la retroalimentacién
de las baterias instaladas
en la nueva generacion de
coches eléctricos, instala-
ciones comerciales e indus-
triales, aplicaciones en el
sector de la vivienda, etc.

Actualmente, y en vista a su apli-
cacién a nuevos sectores, Cédigo
DUPV esta trabajando en varios
proyectos, uno de ellos orientado
al campo de la sanidad, basado en
el uso de campos magnéticos e in-
teligencia artificial para evitar el
crecimiento de células cancerige-
nas, algo que podria estar ya ope-
rativo a finales de este afio. @

www.codigodupv.com
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Sintefarma, especialista en sintesis
organica, colaborador de la industria

La investigacion en la universidad del siglo XXI no deberia centrarse exclusivamente
en la generacion de conocimiento circunscrito al 4ambito académico. De manera
creciente se demanda que este conocimiento sea transferido a la sociedad y, en
particular, a la industria. La investigacidn basica es el origen del conocimiento
cientifico y posibilita los avances tecnolégicos necesarios para el desarrollo de

un nuevo modelo econdmico. En este sentido opera SINTEFARMA, un grupo de la
Universitat de Barcelona especializado en sintesis orgdnica que apuesta no sélo por
la investigacién bdsica sino también por la transferencia de tecnologia hacia el sector

industrial farmacéutico.

on el objetivo de trasla-

dar su experienciaal sec-

tor empresarial, SINTE-

FARMA, Centro de I+D en

Sintesis Organica para
la Industria Quimico-Farmacéutica
ubicado en la Facultad de Farmacia
de la UB, lleva a cabo proyectos de
investigacion aplicadaeinnovacion
tecnolégicaenlos ambitosdelaqui-
mica farmacéuticaylaquimica fina.
En colaboracién con empresas del
sector ha participado en diversos
proyectos encaminados al disefio
y la sintesis de nuevas moléculas
bioactivas con potencial interés te-
rapéutico, tales como profarmacos
de fenitoing, inhibidores selectivos
de COX-2 y agentes con actividad
antibacteriana. Su actividad se cen-
tra también en el planteamiento y

Léxit d’'una empresa

desarrollo experimental de vias no-
vedosas, y en consecuencia paten-
tables, para la sintesis de principios
activos farmacéuticos, tales como
antiparkinsonianos, antihistamini-
cos, antiftingicos e inhibidores de
laabsorcién del colesterol. Ademas,
realiza estudios sobre la viabilidad
de procesos y dictamenes sobre
riesgos de infraccion de patentes
quimicas.

TECNIO

SINTEFARMA esta integrado en
TECNIO, marca creada por ACC10,
agencia adscrita al Departament
d’Innovacio, Universitats i Empresa
de la Generalitat de Catalunya, que
aglutina la oferta tecnolégica cata-
lana para fomentar la competitivi-
dad de las empresas.

TECNIO tiene como objetivo au-
mentar la transferencia de tecno-
logia entre el mundo universitario
y el empresarial. Bajo esta marca, el
empresario catalan puede acceder
a servicios integrales de desarrollo
tecnoldgico para realizar proyectos
de 1+D+i.

SINTEFARMA quiere ser percibi-
do por la industria como un centro
altamente cualificado de I+D+i y
como un partner especializado en
sintesis organica que ofrece colabo-
raciony asesoramiento alas empre-
sas del ambito quimico-farmacéu-
tico. La actividad de SINTEFARMA
cuenta con el aval del Sistema de
Calidad adaptado a la norma I1SO
9001/2008, acreditado por ACC10. @

www.ub.edu/sintefarma

depén de la seva
ubicacio.

Por una ensenanza

cientifica de calidad

Pasar de orientar la ensefianza a partir de intuiciones
derivadas de la experiencia a decidir estrategias educati-
vas basadas en resultados de lainvestigacion es la meta
que pretende conseguir lainvestigacion en tornoala
ensefianza de las ciencias. Y asi se esta llevando a cabo
paulatinamente en los paises que concepttian impor-
tante el papel que tiene lainvestigacién paraintroducir
innovaciones. La necesidad de futuros cientificos creati-
vos y técnicos competentes impulsa el campo. Este es el
objetivo del Centre de Recerca per a I’Educacio Cientifica
i Matematica (CRECIM), un centro de investigacion creado
en 2002 en la Universitat Autbnoma de Barcelonay perte-
neciente al Parc de Recerca de la UAB desde 2007.

| CRECIM se erige como

uno de los centros de in-

vestigacion importantes

en el ambito universita-

rio cuyo objetivo es desa-
rrollar y analizar iniciativas innova-
doras paraladocenciay aprendizaje
delasciencias, tanto en ambitos pre-
senciales como virtuales. Diversas
son las lineas de investigacion en el
CRECIM:

Analisis de estrategias de
ensefianza eficientes

Buena parte de su investigacion, lle-
vada a cabo conjuntamente con uni-
versidades europeas, va dirigida al
analisis de estrategias de ensefianza
eficientes y de condiciones para su
implantacién en cursos de secunda-
ria. Consideranque el aprendizajeen
profundidad de los contenidos cien-
tificos y laadquisicién de competen-
cias cientificas no debe ser sélo el
resultado de profesores excelentes

PARC CIENTIFIC

efectuando un trabajo de artesania,
sino que estrategiasinnovadoras de-
finidasy validadas deben orientar la
actuacion de todo el profesorado.

Las potencialidadesy
limitaciones del uso de
diversas TIC

Esta linea de investigacién del CRE-
CIM analiza las ventajas, beneficios
y limitaciones para la incorporacion
de nuevas tecnologias en la ense-
fianza de las disciplinas cientificas
durante la escolarizacién, desde pri-
maria hasta la Universidad, y tanto
de forma presencial como on-line.
“El disefio de las diversas aplicacio-
nes informdticas conlleva unas con-
cepciones subyacentes de como se
produce el aprendizaje”, dice la Dra.
Roser Pintd, directoradel centro. Por
ello, consideran importante analizar
condiciones para que las TIC real-
mente ayuden a aprender los con-
ceptos cientificos o bien para que
promuevan el pensamiento cienti-
fico. El uso de nuevas tecnologias
para el trabajo de laboratorio (sean
mediante software de simulaciones,
software de modelizacién, o median-
te equiposde capturaautomaticade
datos a través de sensores conecta-
dos al ordenador) ha sido objeto de
diversas investigaciones en el CRE-
CIM especialmente referidas a la en-
sefianza de la Fisicay la Quimica en
secundaria. Las transformaciones
que deben efectuarse en textos es-
critos lineales y estaticos para pasar
a ser textos hipermedia dinamicos y
porlotanto utilizables parael apren-
dizaje con medios digitales son tam-
bién el centro de diversos estudios.

Desarrollo profesional de
los docentes

Esta linea analiza las necesidades
de los nuevos modelos de desarrollo
profesional de los docentes, a partir
de la formacion de comunidades de
aprendizaje profesional, tanto en el
espaciovirtual, como con la platafor-
ma Moodle, como presencial.

El CRECIM desarrolla su actividad
tanto en el dambito de Investigacion
propiamente dicho como en el de
Transferencia de conocimiento. En
este Ultimo podemos resaltar el pro-
yecto REVIR (alumnos de secundaria
trabajando enlaboratorio informati-
zado de la universidad), el proyecto
Prat delaRiba(alumnos de secunda-
ria realizando clases-visita en diver-
sas industrias y centros tecnolégi-
cos de Catalunya), o la revista digital
Ciencies. @

www.crecim.uab.cat

| DE LA INNOVACIO

Sol-liciti una visita, sense compromis,
al 93 702 02 16, Sr. Xavier Pros.
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ENTREVISTA CON JOSEP LLADOS CANET, DIRECTOR DEL CENTRE DE VISIO PER COMPUTADOR (CVC)

“Nuestra investigacion permite (ue

las maquinas reproduzean la

vision

e interpretacion del ojo humano™

D Los equipos de las nueve lineas de investigacion
del CVC dan soporte tecnolégico a 20 empresas

¢Qué pueden tener en comun una empresa que fabrica cinturones de seguridad;

otra que produce tapones de corcho; una multinacional especializada en material
quirurgicoy, por ultimo, un grupo de casinos? Que todas en mayor o menor medida se
aprovechan de la tecnologia de vision por computador generada por el Centre de Visié
per Computador (CVC) para hacer que su producto o servicio sea mas eficiente, rentable

y seguro. Josep Lladoés, profesor titular de ingenieria en la UAB, es el director del CVC, un
consorcio donde desde 1995, 100 investigadores de 20 nacionalidades diferentes hacen de
su investigacion un primer paso que mas adelante aplicaran las industrias mas punteras.

n qué consiste la visién
E por computador?

De forma sencilla nues-
tra investigacion se basa en de-
sarrollar una tecnologfa que dé
a las mdquinas la capacidad de
ver y, mds aun, de interpretar
aquello que ven. Para ello in-
vestigamos en algoritmos com-
plejos que combinan tecnologia
de inteligencia artificial, éptica,
matemdticas, etc. Son algorit-
mos de visién, cilculos sobre
la informacién visual, que per-
miten que determinadas md-
quinas, salvando las distancias,

reproduzcan la visién humana.
-¢:Las mdquinas interpretan

aquello que ven?

Si; nuestro software permite

alertar, por ejemplo, a un vi-

PLANES DE FUTURO DEL CVC
CVCseencuentradentro de unambicioso plan estratégico que lavaallevaraocupar un lugar destacado
dentro de los 10 centros europeos de su especialidad. “Queremos retener el talento de nuestros investi-
gadoresy paraellovamos aimpulsarla figura de investigador a tiempo completo. También nos gustaria
mantener larelacion conlas empresasy ser unaespecie de aglutinador de todas las empresas y entidades
ligadas a lavisién por ordenador, generar un cluster del sector. Por dltimo vamos a mantener el master en
Vision por Computador que tiene alumnos de todo el mundo. Muchos de los cuales después se convierten en
investigadores de nuestro centro”, explica Josep Llados Canet.

gilante de seguridad que se
encuentra ante muchas panta-
llas de televisién, de los movi-
mientos digamos “extrafios” de
alguien que, por ejemplo, esté

frente a mdquinas dispensado-
ras de bebidas o cajeros electré-
nicos.

-:Qué significan movimien-
tos extranos?
Que por ejemplo se aleje de la
méquina cuando pase gente o
que haga movimientos violen-
tos frente a la mdquina como si
quisiera romper el cristal o for-
zarla... Pero también si en una
residencia un anciano se cae de
la cama o de la silla de ruedas.

-;Es por tanto una tecnolo-
gia aplicable a diferentes sec-
tores de la vida cotidiana?
La horizontalidad de nuestra
investigacién es muy impor-
tante. Por ello contamos con
diferentes lineas de trabajo que
podriamos agrupar en: Visién
industrial, reconocimiento de

La creacion de Spin off, 0 empresas generadas a partir de
otra empresa o en este caso de un instituto de investiga-
cion, esun buen baremo alahorade tasar laimplicacién
entre el mundo académicoy el de la empresa privada.
Del CVC han surgido los ultimos 12 afios cinco empre-
sas impulsadas porinvestigadores del centro. Davantis
(2005) aplica las técnicas de vision por computadorala
videovigiliancia; Inspecta (2003) centra su actividad en
el analisis de la porosidad, del color y la textura de los
derivados del corcho; Icar (2002) ha desarrollado nove-
dosos sistemas de lectura de documentos de identidad
apartirde una colaboracién con Casinos de Catalunya.
Las otras dos son Visual Century (2001) y VyRa (1998).

objetos, imagen médica, andlisis
de documentos, videovigilancia
y seguridad, visién robética,
visién para ayuda a la conduc-
cién, estudio del color en las
imdgenes, etc.

-Ustedes colaboran cons-
tantemente con empresas de
todo tipo; incluso con los de-
partamentos de I+D de multi-
nacionales como Volkswagen,
Xerox, Bbraun, Boston Scien-
tific... ;Qué supone para el
CVC la relacién con las em-
presas?

Participamos en cerca de 40
proyectos anuales con empre-
sas de todos los sectores y ta-
manos. La investigacién y su
transferencia a las empresas
es un elemento primordial en
nuestro centro, consecuencia
de ello es que los equipos de
nuestras nueve lineas de investi-
gacién dan soporte tecnoldgico
constante a 20 empresas y para
nosotros supone una fuente de
financiacién. @

www.cvc.uab.es

ENTREVISTA CON EUGENIA SANTAMARIA, DIRECTORA DEL GRUPO DE INVESTIGACION ITOL (INTERACTIVE TOOLS FOR ON-LINE LEARNING) DE LA UNIVERSITAT OBERTA DE CATALUNYA (UOC)

“Las titulaciones tecnologicas on-line requieren el
uso de laboratorios virtuales y de acceso remoto”

D El objetivo del Grupo ITOL de laUOC es el disefio de herramientas y recursos
para facilitar el aprendizaje de los estudiantes en entornos virtuales

El resultado de lainvestigacion del Grupo ITOL, siglas de Interactive Tools for On-line Learning, perteneciente a la
Universitat Oberta de Catalunya, es especialmente importante en el desarrollo de los laboratorios virtuales y de acceso
remoto necesarios para la adquisicién de competencias para el desempefio profesional en el ambito tecnolégico. Su
directora, Eugénia Santamaria es, ademas, directora del Grado en Tecnologias de Telecomunicacion.

udl es la nueva oferta

de grados y mdsters de

la UOC en el dambito
tecnoldgico?
La oferta educativa de la UOC
en el dmbito tecnolégico de-
pende fundamentalmente de los
Estudios de Informdtica, Mul-
timedia y Telecomunicacién de
los cuales soy profesora. En es-
tos estudios, este curso acadé-
mico hemos iniciado tres nue-
vos Grados adaptados al EEES
(Espacio Europeo de Educacién
Superior): el Grado en Tecno-
logias de Telecomunicacién, el
Grado en Ingenierfa Informdti-
ca y el Grado en Multimedia.
En cuanto a Mdsters adaptados
al EEES, ya ofrecemos el Mds-
ter en Software Libre, y a partir
del préximo curso pretendemos
iniciar los Mdsters de continui-
dad de los tres Grados mencio-
nados, el Mdster en Ingenierfa
de Telecomunicacién, el Mis-

Miembros del grupo de investigacién ITOL

INTEGRANTES DEL
GRUPO ITOL

El Grupo ITOL estd integrado
por diez profesores de los
Estudios de Informatica, Mul-
timediay Telecomunicacion
delaUOCpertenecientes adi-
ferentes areas de conocimien-
to, la pedagogia (L. Porta), la
multimedia (F. Giménez, J. Me-
lenchén, A. Mariny D. Garcia),
el disefio visual (R. Beneito),
lainformatica (M. Serra)y las
telecomunicaciones (G. Cobo,
J.A.Morany E. Santamaria).
“Estadiversidad y unién de si-
nergias proporciona unavision
transversal enlaqueradica
elvalorafiadido que aportael
grupo, cuyo objetivo es el dise-
fio de herramientasy recursos
para facilitar el proceso de
aprendizaje de los estudiantes
de titulaciones tecnoldgicas en
entornosvirtuales”, comenta
Eugénia Santamaria, la directo-
radel grupo deinvestigacion.

ter en Ingenierfa Informdtica y
el Mister en Multimedia.

Ademis de estas titulaciones
oficiales adaptadas al EEES, la
UOC cuenta con una amplia
oferta de Formacién de Pos-
grado que permite la especia-
lizacién en diversos campos

de la tecnologia: Direccién y
gestién de las TIC, Seguridad
Informdtica, Business Intelli-
gence, Tecnologias. NET, Crea-
cién y produccién multimedia,
Videojuegos, Bioinformdtica y
bioestadistica.

-:Qué papel juegan los la-

boratorios virtuales y de acce-
so remoto?
La formacién en titulaciones
tecnoldgicas en el nuevo EEES
requiere una adquisicién de
competencias que dificilmente
se podria realizar sin el trabajo
en laboratorios. Dada la natura-
leza de los estudios en la UOC,
esta cuestién no se puede abor-
dar de la forma tradicional, esto
es, realizando pricticas en un
laboratorio fisico cldsico, pues
los estudiantes cursan las asig-
naturas de forma no presencial
y debe ser resuelta mediante la-
boratorios virtuales y de acceso
remoto.

-;Cudles son los objetivos

del grupo ITOL?
El objetivo fundamental del
grupo ITOL en el marco de
los laboratorios de titulaciones
tecnoldgicas es aprovechar las
potencialidades de la web 2.0
para aportar herramientas que
mejoren el proceso de apren-
dizaje e innovar en las meto-
dologias de ensefianza-aprendi-
zaje en entornos virtuales. En
este sentido, el grupo pretende
aprovechar las estrategias de
ensenanza-aprendizaje que pro-
pician los nuevos modelos de
redes sociales y analizar la ido-
neidad de la multimedia como
recurso educativo para la ense-
fianza on-line. @

www.uoc.edu
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Fomento de lainvestigacion en la Universidad de Girona

D El Institut de Recerca Educativa de la UdG busca la transversalidad en el intercambio y difusiéon externa de proyectos innovadores

La necesidad de ampliar e intercambiar conocimiento encuentra su
perfecto ambito de gestacion en las universidades. Los organismos de-
dicados plenamente al desarrolloy alainnovacion, vinculados a éstas,
pueden detectary dar respuesta de forma objetiva a las necesidades
sociales. Este es el caso del Institut de Recerca Educativa (IRE) que, am-
parado en la Universitat de Girona (UdG), nacié apenas en 2008 como
consecuencia de la voluntad de tres departamentos de la Universidad
(Pedagogia, Didacticas Especificas y Psicologia) de crear un ente que
reuniera los grupos dedicados a la investigacion educativa.

| Institut de Recerca Edu-

cativa (IRE) tiene como ob-

jetivo aglutinar el mayor

nimero posible de activi-
dades orientadas a la investigacion
y transferencia de conocimiento en
elambito educativo.“Se fomentala
colaboracion, a través de investiga-
ciones transversales y complemen-
tarias,alavezquesittiaalos grupos
en un plano de mejor competicién
dentro de la propia Universidad, y
se proyecta al exterior en un marco
de prestigio”, comenta Rosa Maria
Medir, la directora del IRE.

educacion:

zonas transfronterizas.

infantil y primaria.

TEMATICAS ABORDADAS POR LOS
GRUPOS DE INVESTIGACION DEL IRE

El Institut de Recerca Educativa aglutina doce grupos de investigacion
que abarcan multiples tematicas con el comtn denominador de la

-Nuevas tecnologias y educacién, con un grupo especialmente
dedicado aello (GreTICE) desarrollando proyectos de integracion de
lasTICen las diversas areas curriculares y utilizaciéon de los recursos
multimedia como medios de expresién y comunicacion.

-Educacion ambiental y parala sostenibilidad (grupo GRECA), grupo
consolidado por la Generalitat de Catalunya, en laactualidad
desarrollando proyectos en convenio con la Diputacién de Girona
sobrela evaluacion de programas educativos e iniciando, con el
Ministerio de Ciencia e Innovacion, un proyecto sobre la formacién de
profesionales competentes en educacién parala sostenibilidad.

-Culturay educacion, un grupo dedicado al aprendizaje de lenguas en
contextos plurilingiies, a estudios de escuelainclusivay a estudios de
construccion de laidentidad humana.

-Educacion patrimonial y artistica, en ambitos de trabajo sobre el arte
ylos valores estéticosy éticos enlarelaciéon patrimonioy sociedad.

-Educacion paraladiversidad, investigadores que trabajan en

las necesidades educativas especiales en la etapa escolar, en la
integracion laboraly familiar de las personas con discapacidady en la
formacion de profesionales competentes.

-Organizacién y orientacion curricular (grupo BITACOLA), con un
estudio reciente sobre laimplantacion de la sexta hora en primaria
en Catalunyaque le havalido un premio del Ministerio de Educacion;
einiciando un proyecto europeo Cultur Pro sobre educacién en las

-Politicas, programasy servicios educativos y socioculturales
(grupo GRES), en la actualidad desarrollando, entre otros, el
Proyecto Rossinyol, proyecto europeo paralainclusién de escolares
inmigrantes en las nuevas sociedades de acogida.

-Politicas sociales y culturales, un grupo que desarrolla, entre otros,
proyectos culturales y educativos en convenios con el Ministerio de
Asuntos Exteriores y Cooperacion, para paises latinoamericanos.

-Educaciéon matematica, un grupo que estudia el pensamiento légico
matematicoy colabora con otras entidades en la formacién de
profesores de matematicas en Espafiay Latinoamérica.

-Educacion en el medio, un grupo dedicado alarecopilacién de
materiales didacticos parala educacion en el medio en laeducacion

-Calidad de los procesos de ensefianzay aprendizaje, un grupo que
trabajaenlaevaluacion de estrategias de ensefianzay aprendizaje y
en el asesoramiento psicopedagoégico.

-Educacion infantil einterdisciplinariedad, un grupo dedicado
especialmente alaformaciéon de educadores paralaeducaciéon
infantil y sus diversas didacticas.

De entre los objetivos propues-
tos del IRE destacan prestigiar
la investigacién educativa que se
lleva a cabo en la UdG ante la co-
munidad cientifica, las adminis-
traciones educativas y el entorno
social; fomentar la divulgacion de
los resultados de tales investiga-
ciones, difundiendo los trabajos
de los investigadores, a la vez que
se les ofrecen recursos, soporte
logistico y apoyo a su carrera in-
vestigadora, asi como mediante
la creacion de un buen clima re-
lacional. @

b o o o e e

www.udg.edu/ire

ENTREVISTA CON IMMA TORRA, DIRECTORA DEL INSTITUT DE CIENCIES DE EDUCACIO DE LA UNIVERSITAT POLITECNICA DE CATALUNYA

“La tecnologia debe ponerse al
servicio del modelo docente™

Las demandas en el &m-
bitode lainnovaciény la
tecnologia que han surgido
con el Plan Boloniaenla
educacion universitaria han
obligado a crear estructu-
rasy nuevas herramientas
en los centros. En el caso de
la Universitat Politécnicade
Catalunya, distribuida en
distintos campus territo-
riales, todas las acciones se
plantean mediante el tra-
bajo enred con los centros
docentes para promover ac-
tuacionesy actividades for-
mativas de forma conjunta
y facilitar el intercambio de
experiencias y ladifusién
de buenas practicas. Desde
el Institut de Ciéncies de la
Educacio (ICE) se persigue el
objetivo de mejorar la cali-
dad docente, mediante, por
ejemplo, el proyecto RIMA o
el campus virtual ATENEA.

ué proyectos se llevan

a cabo desde el ICE

para la excelencia en la
formacion en la docencia?
Atendiendo al momento de
convergencia europea en el que
nos encontramos, el ICE estd
centrando su actuacién en dos
propuestas concretas: el plan de

ATENEA EN BOLONIA

Un factor determinante para el éxito en el planteamiento de los planes
de estudio adaptados al Espacio Europeo de Educacién Superior es
laadecuada utilizacion del campus virtual,y en el casode laUPCeste
campus es ATENEA. Mediante este soporte se puede explicitar el mode-
lo docente de la Universidad, establecer un sistemaclaro derelaciéne
intercambio de informacién entre el estudiante y el profesory realizar
un mejor seguimiento de las actividades que el estudiante va desarro-
llando alolargo de las distintas asignaturas y del conjunto del plan de
estudios. Mediante esta herramienta es posible conocer la dedicacion
real del estudiante a cada disciplinay con ello ajustar ladimensién de
cadaunadelas materias que componen el plan de estudios. “Debemos
recordar que en los planes de estudio adaptados al EEES, ladimension
deunaasignaturase mide en horas por crédito ECTSy en ellas se inclu-
yentanto las horas de clase presencial como las horas que el estudian-
tededicafueradeclasealarealizacidon de tareas encargadas por el
profesor”, concluye ImmaTorra, directora del ICE.

D La mision del
ICE es contribuir
a la mejora de
la calidad de la
UPC mediante
la promocion de
la innovacion
docentey la
formacion del
profesorado

formacién en la incorporacién
de las competencias genéricas
establecidas porla UPCyel pro-
grama de formaci6én en inglés
para la docencia. En el primer
caso se pretende aportar al pro-
fesorado instrumentos, técnicas
y recursos que les permitan de-
sarrollar entre sus estudiantes
las competencias genéricas que
la UPC ha incorporado en to-
dos sus grados. En la segunda
accion, el objetivo que se persi-
ue es facilitar la imparticién de
?a docencia en inglés por parte
del profesorado que ya tiene un
elevado nivel en esta lengua.
-:Qué recursos destina el
ICE al universo de la UPC y
cudles son las herramientas
ue han desarrollado?
Desde el ICE creemos que la
tecnologia no es un fin en si
misma sino que es una herra-
mienta que debe ponerse al ser-
vicio del modelo docente. La
misién del ICE es contribuir a
la consecucién de los objetivos

globales de la UPC de ofrecer
una docencia de calidad adap-
tada a los requisitos del EEES,
y para ello se ha desarrollado el
campus virtual ATENEA. Esta
herramienta facilita el aprendi-
zaje de los alumnos y sirve de
apoyo al profesorado en su ta-
rea docente. La Factorfa es otro
de los servicios a disposicién
del profesorado, en este caso en
colaboracién con el Servicio de
Bibliotecas para la elaboracién
de material diddctico multime-
dia.

-sQué es el
RIMA:?
El proyecto RIMA (Recerca
i Innovacié en Metodologies
d’Aprenentatge) es una inicia-
tiva de dinamizacién de equi-
pos de profesorado que dispone
de una plataforma creada para
aglutinar y dar visibilidad a ac-
ciones de innovacién docente.
Representa un posicionamien-
to institucional para potenciar
la innovacién docente y estd de
acuerdo con los objetivos de la
Universidad. Desde RIMA se

pretende facilitar la innovacién

proyecto

“ATENEA es una
herramienta
que facilita el
aprendizaje de
los alumnos y
sirve de apoyo
al profesorado
en su larea
docente”

sobre temas de interés general
como pueden ser las metodo-
logias y sistemas de evaluacién
que faciliten el aprendizaje del
estudiantado, el uso de las TIC
en la docencia, la incorporacién
de las competencias genéricas y
sistemas de garantia de calidad
en las asignaturas o la docencia
especifica de materias bdsicas de
las titulaciones de ciencias, in-
genierfa o arquitectura. @

http://www.upc.edu/ice/
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ENTREVISTA CON JOSEP-NARCIS ARDERIU, PRESIDENTE DE ASSOCIACIO D’ENGINYERIES INDEPENDENTS DE CATALUNYA (ASINCA)

“En los concursos publicos debe tener un
mayor peso la calidad de los proyectos™

D ASINCA emite un certificado que libera a les empresas de la presentacion de un aval provisional

Recientemente, desde el pasado 1 de enero, cualquiera de las empresas
asociadas que quiera presentarse a un concurso publico ya no tiene
necesidad de presentar el correspondiente aval provisional. La
Associacié d’Enginyeries Independents de Catalunya (ASINCA), gracias
aunacuerdo con GISAy con REGSA, esta en condiciones de emitir
directamente un certificado sustitutorio, con lo que las ingenierias ganan
en agilidad y competitividad. Este es el segundo mandato de Josep-Narcis
Arderiu al frente de ASINCA, organizacion que ha conseguido agrupar un
total de 88 empresas con el objetivo promover y proteger los intereses de
este cualificado sector profesional.

l no de los avances sig-
nificativos de ASINCA
durante los wltimos

meses han sido en el 4mbito

de la formacién...

Efectivamente. Ya durante la

segunda parte del pasado ejer-

cicio ofrecimos algunos cursos

y jornadas altamente valoradas.

Para este afio 2010, el incre-

mento de cursos va a ser consi-

derable, con 40 propuestas que
son subvencionadas por el De-

partament de Treball de la Ge-

neralitat, a través del Consorcio
para la Formacién Continua en
Catalunya.

-Ustedes como asociacién
patronal, ;qué relacién man-
tienen con las administracio-
nes publicas?

En Catalunya somos la asocia-
cién referente en ingenierfa. Ello
nos convierte en interlocutora
de las administraciones ante
temas de interés comtn. En li-
neas generales tenemos buenas
relaciones, lo que no es obstd-

culo para que en momentos de-
terminados tengamos actitudes
criticas y reivindicativas. Du-
rante estos tltimos afios, con
la coyuntura de crisis, nuestra
obligacién es intentar conseguir
que la administracién manten-
ga o incremente las inversiones
en obra publica. También he-
mos sido claros y contundentes
en pedir a las administraciones
que en los concursos publicos
tenga un mayor peso la calidad
de los proyectos.

-ASINCA se ha convertido

en una organizacién relevan-
te y acoge ingenierias de to-
dos los 4mbitos, ;como estdn
organizados?
Las grandes 4reas de trabajo son
industria y edificacién; obra ci-
vil y sostenibilidad. Cada una
define sus ejes de actuacién y
los ejecuta a lo largo del afo.
ASINCA, ademds, estd inte-
grada en TECNIBERIA, que
integra asociaciones de caricter
territorial e impulsa acciones
conjuntas en todo el territorio
espafnol. También participamos
activamente en las organizacio-
nes de 4mbito internacional.
Precisamente, hace pocos me-
ses, en Londres, hemos con-
seguido que Barcelona sea la
sede, en el 2013, del Centena-
rio de la FIDIC, la Federacién
Internacional de Ingenierfas
Consultoras. Nuestra previsién
es que este gran congreso con-
vertird Barcelona en la capital
mundial de la ingenierfa, con
la presencia de unos 5.000 pro-
fesionales.

-Ustedes disponen del Ob-

ENTREVISTA CON RAIMON BARTRA COLOME, PRESIDENTE DE CONSULTOR DE INGENIERIA CIVIL (CICSA)

“La ingenieria civil esta soportando un
bajon de contratacion mucho mas llevadero”

Lafechadeinicio de larecuperacién del sector de la construccion es desconocida; en el sector de la edificacion,

esta fecha parece lejanay en el sector de laingenieria civil podemos ser un poco menos pesimistas. CICSA, siglas

que corresponden a Consultor de Ingenieria Civil, y una de las principales compafiias del sector en Catalunya, esta
planificando las actividades empresariales para los proximos tres afios con un nivel de inversion publica similarala
de los afios 2009y 2010. Su actividad va directamente ligada a lainversion y al crecimiento del PIB. Si bien antes crecia
auns5o6%, ahoranoseesperallegaral 2% hasta 2012.

udl es el nivel de do-

taciéon de recursos en

Catalunya para la inves-
tigacién en el sector de las in-
genierias? ;Se puede equiparar
al nivel europeo?
Catalunya destina el 1,27% del
PIB para I+D. Realmente no so-
mos un pafs puntero en este as-
pecto. No obstante se intuyen
cambios de actitud que a medio
plazo significardn un aumento de
la inversién destinada a la inves-

Hazte
oir

tigacién. Como ejemplo citamos
que en los concursos publicos
para la adjudicacién de contratos
de ingenierfa cada vez se valoran
mds los activos que las empresas
dedican a I+D. Consideramos
que en nuestro sector resulta fun-
damental la colaboracién con la
Universidad. También pensamos
que actualmente esta relacién no
es fluida y debe mejorar.

-;Cudl estd siendo lalabor de
la Administracién en la activa-
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cién de los sectores mds afecta-
dos por la crisis y que pueden
derivar en la falta de proyectos
de ingenieria?

Los esfuerzos de las administra-
ciones son patentes, pero chocan
con el necesario ajuste de los pre-
supuestos, tanto estatales como
autonémicos y municipales,
derivados de la disminucién de
ingresos debidos a la menor ac-
tividad econémica general. Las
situaciones de crisis llegan de

/000
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manera rdpida, desencadenadas
por hechos puntuales, sobre todo
después de un periodo de creci-
miento muy intenso, poco con-
solidado y demasiado largo. Para
que un sector tenga un desarrollo
firme debe haber x afios de vacas

ordas y otros x afios de vacas de
ﬁacas. Ademis este ciclo resulta
muy conveniente dado que pro-
voca una seleccién natural de las
empresas, sdlo resisten las real-
mente preparadas y obligan a la

servatorio de la Ingenieria,
sen qué consiste?

Es una herramienta importan-
te que nos permite realizar el
seguimiento de los procesos de
licitacién y adjudicaciones de
concursos publicos. Hay que
tener en cuenta que, aunque

“Con la
coyunltura de
crisis, nuesira
obligacion es
intentar que la
administracion
incremente las
inversiones en
obra publica”

-Una de las actividades
bien conocidas de la asocia-
ciéon es Tribuna ASINCA...
Si, nuestra perseverancia ha
permitido consolidar un pro-
yecto que tiene continuidad a
lo largo de los anos. Nuestra
Tribuna ASINCA es uno de
los foros con mds peso especi-
fico, por el que han desfilado
destacados personajes de las ad-
ministraciones pablicas y de las
grandes empresas inversoras.
Tribuna es una excelente forma
de conocernos todos un poco

“Nuestra Tribuna
ASINCA es uno
de los foros

con mds peso
especifico”

todas las empresas trabajan en
el sector privado, para muchas
el sector publico significa una
parte substancial de la activi-
dad.

mejora de los métodos y su tecni-
ficacion. Por el contrario, las sali-
das de las situaciones de crisis son
lentas. Al respecto hay que des-
tacar que la ingenieria civil, mds
conocida como obra publica vy,
por tanto, estrechamente ligada a
las administraciones, estd sopor-
tando un bajén de contratacién
mucho mds llevadero que el de
la edificacién, mayoritariamente
privada.

-:En qué estd trabajando ac-
tualmente CICSA y cuéles son
sus planes de futuro?

Nuestra sociedad en el ano 2009
ha mantenido el nivel de ventas

mejor y de conocer las necesi-
dades y limitaciones de unos y
otros. @

www.asinca.es

del 2008 y espera que el
2010 depare resultados
similares. Ademds ha
aumentado ligeramen-
te el nivel de empleo, de
lo cual nos congratula-
mos. No obstante el ni-
vel de contratacién ha
disminuido. Para com-
batir este dato negativo
hemos optado por la
diversificacién y la sa-
lida al exterior. La in-
genierfa civil espafiola
y por ende la catalana,
tanto en construccion
como en consultorfa, ha crecido
mucho y para sobrevivir no hay
mds remedio que exportar. Asi lo
han entendido las constructoras
y también las empresas consulto-
ras. En este aspecto hay que des-
tacar que el sector de la consulto-
rfa estd formado por empresas de
tamafo medio y pequefo y para
este aterrizaje en el exterior preci-
san el apoyo institucional. @

COMNSULTOR DE INGENIERIA CIVIL. 5.A.
www.cicsa.es
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ENTREVISTA CON ANDREU RODELLAS CLAPES, DIRECTOR CORPORATIVO DE ASESORIA 1+D+I

“Todas las ayudas
publicas son importantes
para fomentar la [4+D+i”

D Andreu Rodellas destaca que “los Presupuestos Generales del Estado de 2010
recogen una partida de 9.271 millones de euros a investigacién y desarrollo”

Tanto las pymes como las grandes empresas comparten el hecho de saber que su futuro pasa inexorablemente por la
innovacion y que ésta es mas facil cuando se dispone de financiacion publica (subvenciones y deducciones fiscales)
parallevarlaacabo, y de profesionales expertos que ayuden a obtenerla, como es el caso de Asesoria I+D+i, que fue la
primera consultora espafiola dedicada exclusivamente a la gestion integral de los incentivos a lainnovacidn. Sobre la
base de esa especializacion, con una alta exigencia de calidad, se ha convertido en referencia obligada en su sector de

actividad. Buena parte de sus clientes son destacadisimas empresas (al nivel del Ibex-35).

udles son las ayudas
piblicas en Espafia

para la promocién de
proyectos de investigacin,
desarrollo e innovacién?
En la actualidad existen en Es-
pana dos grandes vias de ayuda
publica para fomentar la acti-
vidad innovadora. En primer
lugar, de manera indirecta, las
deducciones fiscales recogidas
en la Ley del Impuesto de So-
ciedades, que regula la posibi-
lidad de recuperar parte de los
gastos que hayamos soportado
en proyectos de [+D+i durante
el ejercicio. Merece la pena in-
dicar que de lo que se trata es
de reducir nuestra cuota tribu-
taria merced a lo que ya hemos
gastado en I+D+i. Esta idea de-
berfa ser en si misma seductora
para las empresas, recuperar
algo sin que nos cueste nada.
Por otro lado, un segundo
apunte importante: ejercemos
un derecho que nos reconoce
la norma. Pese a todo, muchas
empresas siguen olviddndose de
este incentivo, bien por desco-
nocimiento, bien por falta de
capacidad de gestionarlo, o por
tltimo, por el natural respeto
que provoca la posible com-
probacién de la Administracion
Tributaria. En la actualidad, las
deducciones fiscales por I+D+i
parecen cada dia una opcién
més firme para financiar la
innovacién, todo apunta a su
mantenimiento y, quizds en el
futuro, se recupere al nivel de
los porcentajes iniciales. Por
tltimo, existe también la posi-
bilidad de conseguir seguridad
juridica plena para las deduc-
ciones por I+D+i (obtencién de
Informes Motivados vinculan-
tes), lo que deberfa contribuir a
perder el miedo a esta poderosa
herramienta de apoyo a la in-
novacion.

La segunda via prevista son
las ayudas directas en forma de
subvenciones a fondo perdido
(cada dfa menos frecuentes), y
préstamos a interés reducido. A
diferencia de las deducciones,
su objetivo es financiar proyec-
tos futuros (es el denominado
efecto incentivador). Hay nu-
merosos programas de subven-
ciones, que serfa imposible in-
tentar siquiera resumirlos aqui,
por lo que nos limitaremos a
sefalar que cabe diferenciar tres
dmbitos: autondmico, nacional
y europeo.

“Se trala de reducir nuesira

cuota tributaria merced a lo que
ya hemos gastado en I+D+i”

“Dentro del VII Programa Marco
quedan 43.689 millones de euros
que repartir antes de 2013”

“El Programa Marco sigue
constituyendo para nuestro pais
una de las principales fuentes de
financiacion de proyectos de I+D+i”

“Por sorprendente que
parezca, existen muchas
empresas que desconocen las
diferentes herramientas de
financiacion de la I+D+i”

-Entonces, ;cudl es el 4m-

bito mds adecuado para con-
seguir una subvencién para
un proyecto de I+D?
No se puede generalizar, de-
pende de multiples factores:
del presupuesto del proyecto;
de su duracién; de si se va
a acometer individualmente
0 en consorcio, con partners
nacionales o transnacionales,
etcétera. Y por supuesto, lo
mds importante, de la propia
naturaleza del proyecto. En re-
sumen, hay que analizar cada
caso concreto y ello obliga a
tener un conocimiento global
y pormenorizado del marco de
ayudas, lo cual sélo queda al
alcance de personal con dedi-
cacién especifica a estos temas,
o de Consultores como Ase-
sorfa I+D+], especializados en
estas gestiones. De los 4mbitos
anteriores, el primero tiene la
ventaja de la proximidad y el
inconveniente de que las Au-
tonomias no pasan por su me-
jor situacién financiera en este
momento, por lo que a veces
podemos encontrarnos con
buenas intenciones pero pocos
fondos disponibles. En el 4m-
bito nacional, los principales
programas son gestionados por
el CDTI. En general, se trata
de ayudas en forma de crédito
al 0% de interés hasta el 70-
75% del presupuesto, dos o
tres afios de carencia, y pla-
zo de devolucién de hasta 10
afios, que pueden incluir un
tramo no reembolsable (algo
similar a un fondo perdido)
del 15% (superior cuando
existe “excelencia cientifica”
o se trata de consorcios). Sin
menospreciar los programas
de 4mbito autonémico; creo
de justicia decir que el CDTI
es hoy la primera opcién en
materia de subvenciones a la
I+D. Ademds, deben consi-
derarse muy positivas algunas
medidas anticrisis introducidas
en el Gltimo afio, tales como el
adelanto del 25% de la ayuda
concedida, o la eliminacién de
la exigencia de garantias com-
plementarias para presupuestos
inferiores a 500.000 euros, lo
cual beneficia notablemente a
las pymes y a las jévenes em-
presas.

En cuanto a las ayudas dis-
ponibles desde la Unién Euro-
pea, dentro del VII Programa
Marco quedan 43.689 millo-

Holanda es uno de los mayores centros de negocios del
mundo por tener una fiscalidad para las sociedades
holding muy atractiva mediante diversos mecanismos.
Uno de ellos es el denominado Patent Box, que establece
un régimen fiscal donde los beneficios derivados de la
explotacion de las patentes tributan a un tipo reducido,
aplicable a las rentas de propiedad intelectual patentada.
En Espafia, la Ley 16/2007 introduce la reduccion

del computo de ingresos derivados de la cesion de
determinados activos intangibles, para ejercicios iniciados
a partir del 1 de enero de 2008. Asi, la norma establece que
esos ingresos, derivados de la explotaciéon de patentes,
dibujos o modelos, planos, férmulas o procedimientos
secretos, de derechos sobre informaciones relativas a
experiencias industriales, comerciales o cientificas, se
integraran en la base imponible en un 50% de su importe,
en funcién del cumplimiento de ciertos requisitos que

se especifican en la misma. Con el Patent Box se obtiene
un notable ahorro fiscal, ya que los gastos derivados

de la creacion del activo objeto de cesion se imputaran
en su totalidad, mientras que los ingresos derivados de
su cesion sélo se consideraran por la mitad de su valor.
De esta forma, la empresa que ha asumido directa o
indirectamente la creacion del activo intangible, puede
beneficiarse de dos incentivos fiscales complementarios
y compatibles: las deducciones por I+D+i sobre los

gastos soportados en el proceso de creacion del activo; y
podra minorar en el 50% de los ingresos derivados de su
explotacién, cuando ésta se realice mediante su cesién a
otras empresas. La norma no establece limitaciones con
respecto al tipo de empresas alas que pueden cederse

los activos, por lo que puede producirse incluso entre
empresas de un mismo grupo. La reduccién no podra
aplicarse a partir del periodo impositivo siguiente a aquel
en el que los ingresos procedentes de la cesion excedan
del séxtuplo del coste de su creacion (activo que figure
reflejado en balance y/o los gastos de investigacion

y desarrollo incurridos para la obtencidn del mismo).

En definitiva, nos encontramos ante un incentivo
novedoso, que en la actualidad esta infrautilizado, a lo
que se suma su compatibilidad con otros incentivos y el
hecho de que no requiere autorizacion administrativa
previa. En cuanto a sectores, cualquiera es susceptible

de aprovecharse de esta medida, aunque es obvio

que en algunos campos, como el farmacéutico o el de

la biotecnologia (pensemos en nimero de patentes),
pueden resultar muy beneficiados por su aplicacién.

nes de euros que repartir antes
de 2013. A dia de hoy, en sus
dos primeros afios de andadu-
ra, el VII Programa Marco ha
supuesto para Espafa una par-
ticipacion agregada por valor
de 566,4 millones de euros. El
Programa Marco sigue consti-
tuyendo para nuestro pafs una
de las principales fuentes de
financiacién de proyectos de
[+D+i, y sobre todo y mds im-
portante, una plataforma para
el acceso a conocimiento a tra-
vés de la cooperacién con los
mejores socios europeos. Por
contra, no podemos soslayar el
mayor grado de dificultad para
acceder a estas ayudas (con-
sorcios con empresas de varios
pafses miembro; altisima exi-
gencia de calidad cientifica y
técnica derivada de la compe-
tencia entre los proyectos de las
principales empresas europeas;
gestién compleja, etcétera). En
todo caso, debemos manifes-
tar que esos inconvenientes no
deben hacer que se descarte
la financiacién europea, sino
bien al contrario, deben ser un
aliciente para diferenciarnos.
-;Cudl es el grado de con-
ciencia por parte de los em-
prendedores sobre este tipo
de financiacién?
Por sorprendente que parezca,
existen muchas empresas que
desconocen las diferentes he-
rramientas de financiacién de
la I+D+i esbozadas anterior-
mente. Tanto el desconoci-
miento del marco de ayudas
existentes para la innovacidn,
como la falta de capacidad
y/o medios propios para ges-
tionar procedimientos admi-
nistrativos complejos, pueden
y deben superarse mediante la

utilizacién de especialistas en
esta materia, como es el caso
de Asesorfa I+D+i. Lo mis-
mo puede decirse en cuanto
a la optimizacién de esta fi-
nanciacién o la conveniencia
de dotarse de la mayor seguri-
dad juridica posible. También
deben valorarse los esfuerzos
de diferentes Administracio-
nes para divulgar las ayudas
existentes y/o para facilitar el
acceso a las mismas, especial-
mente para pymes y empre-
sas jovenes. Si ponemos como
ejemplo el CDTI, del que ya
hemos dicho que es la princi-
pal ventanilla para las subven-
ciones a la I+D, podemos se-
fialar que en el tercer trimestre
de 2009 se habian aprobado
107 nuevos proyectos de 1+D
y Ayudas Neotec (para nuevas
empresas de base tecnolégica),
que movilizardn una inversién
total de 100 millones de euros
y recibirdin una ayuda finan-
ciera por parte del CDTI que
asciende a 69,61 millones de
euros. Hay que destacar que
el 64% de las companias son
pymes y el 48% del total no
habfan recibido hasta ahora fi-
nanciacién por parte de este
organismo. También puede
resaltarse que, aunque mayori-
tariamente los proyectos sean
de Madrid y Catalunya, no
existe ninguna zona geogréﬁca
que haya quedado excluida de
estas ayudas. Todo ello vuel-
ve a demostrar que cualquier
empresa, de cualquier sector,
que realmente tenga un gasto
significativo en I+D+i, puede
y debe planificar la gestién de
financiacién publica. @

www.asesoria-imasdemasi.com
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Ingenierfa & Consultorfa [+D+i

ENTREVISTA CON GABRIEL ALARCON, DIRECTOR DE LA DIVISION DE SENER INGENIERIAY SISTEMAS EN CATALUNYA

“Trabajar en distintos sectores
de la ingenieria nos ha convertido
en lideres en innovacion™

D Laempresa multidisciplinar SENER actua en cuatro ambitos de la
ingenieriay sus soluciones tienen aplicacion en sectores diversos

La transferencia de aplicaciones tecnoldgicas se erige como modelo necesario para
que laingenieria tradicional se abra paso en el mundo, pueda internacionalizarse.
Aplicar, por ejemplo, la tecnologia de la aeronautica a las lineas de ferrocarril de
altavelocidad es algo frecuente en la espafiola SENER. De cardcter unico en Espafia
por su multidisciplinariedad, cuenta con cuatro dareas de negocio: Ingenieria Civil y
Arquitectura, Energiay Procesos, Aeroespacial y Naval. Su presencia en el campo civil
es especialmente importante, lo que le permite exportar sus aplicaciones a todo el
mundo. En la Peninsula ha trabajado en el metro de Madrid, el de Bilbao, en el metro de
Oporto, Lisboay ahora en lalinea g del metro de Barcelona, que serd la primera linea
totalmente automatica de Europa.

b

“La ingenieria espanola tiene el reto de
internacionalizarse progresivamente”

“La prioridad en los paises de nuestro entorno
economico se centra cada vez mas en el ferrocarril”

I j n qué dreas trabaja

SENER?

Ademads de la consultora
en ingenierfa multidisciplinar,
con sus cuatro Areas de Nego-
cio, SENER Grupo de Inge-
nierfa participa en companias
del sector industrial, energé-
tico, medio ambiental y ae-
roespacial. El objetivo bdsico
es la explotacién comercial de
innovaciones tecnoldgicas que
aparecen como consecuencia
de desarrollos propios. De este
modo, el Area de Negocio Ae-
roespacial estd presente en con-
sorcios como Industria de Tur-
bopropulsores ITP, asi como
Hisdesat, Galileo Sistemas y
Servicios y Orbital Services Sa-
tellites. Por otra parte, el Area
de Energia y Medio Ambiente
promueve proyectos en los que
SENER participa accionarial-
mente mediante la aportacién
de tecnologias propias, tanto en
el campo de las energfas reno-
vables como en el de la valo-
rizacién energética de residuos,
como Zabalgarbi, TRACJUSA,
Valpuren Comatur, Valpuren
Banuelo y Torresol Energy.

-¢Es propio en Espana que
una compaiiia del sector abar-
que tantos dmbitos?

No, somos la rara avis de la
ingenierfa. En Espana hay in-
genierfas en el sector industrial
y civil, y alguna otra muy cen-
trada en el aerondutico y espa-
cial. Sin embargo, una compa-
fifa que integre disciplinas tan
diversas como SENER es muy
poco comtin, incluso me atrevo
a decir que en todo el mundo.

-¢Qué ventajas supone te-
ner un modelo de negocio
multidisciplinar?

Bésicamente dos: por un lado,
la diversificacién en disciplinas
diferentes permite disminuir los
riesgos derivados de la concen-
tracién de negocio. En la situa-
cién actual de crisis financiera
global, esta circunstancia ha
permitido a SENER seguir cre-
ciendo, pues es dificil que todos
los sectores presenten el mismo
grado de contraccién de mane-
ra simultanea. Por otro lado, la
presencia en diferentes 4dreas de
negocio permite un continuo
intercambio de ideas y tecno-
logfas que es esencial para el
mantenimiento de una empre-
sa innovadora. La innovacién
es parte sustancial del ‘ADN’
de SENER, es un componente
esencial de sus proyectos y uno

de los tres valores fundacionales
de la compania. En este sen-
tido, el progreso tecnolégico
se beneficia enormemente del
cardcter multidisciplinar, por
cuanto el mantenimiento de
actividad en todos los campos
de la ingenieria facilita la trans-
ferencia de conocimiento entre
especialistas.

-:Nos puede dar algin

ejemplo de ello?
Hay muchos, entre ellos el pro-
yecto Aurigidas, con el que se
han obtenido explicaciones sa-
tisfactorias para el fenémeno
del vuelo de balasto en las li-
neas de alta velocidad gracias a
la colaboracién entre la Divi-
sién Aeroespacial y la de Inge-
nierfa Civil. O la transferencia
de conocimientos relacionados
con seguridad pasiva en auto-
mocién en trenes y aviones (c6-
digos de simulacién, tecnolo-
gfa, materiales, etc.). También
el desarrollo de tecnologias en
materiales compuestos en aero-
ndutica, que tienen aplicacién
en automocidn y ferrocarriles...
Todos ellos son ejemplos de in-
novacién de SENER gracias a
la transferencia de conocimien-
to entre distintas disciplinas de
la ingenieria.

-De todos estos ambitos,
scudl es el que tiene més peso
a dia de hoy?

En SENER las unidades de
negocio de mayor peso son la
Ingenieria de Energia y Pro-
cesos y la Ingenierfa Civil. En
la primera, el esfuerzo se estd
concentrando en las energfas
renovables, especialmente en la
energifa termosolar. SENER de-
sarrolla su propia tecnologfa y
promueve plantas termosolares
tanto de colectores cilindro-pa-
rabélicos como de torre central
y campo de heliostatos. SENER
ha patentado numerosas inno-
vaciones en este campo, como
el sistema de almacenamiento
en sales fundidas, que permite
a las plantas generar electrici-
dad en ausencia de insolacién,
tanto por la noche como en pe-
riodos de baja radiacién solar,
con lo que garantiza el sumi-
nistro continuo de electricidad,
superando las intermitencias,
uno de los puntos débiles de
algunas tecnologfas renovables.
También es resenable el meca-
nismo de seguimiento de alta
precisién para heliostatos, fruto
de la aplicacién de tecnologia
espacial en plantas solares, que

SENER Grupo de Ingenieria cuenta con 5.700 trabajadores
y su volumen de facturaciéon en 2009 fue de 1.000 millones
de euros. SENER Ingenieriay Sistemas, con 2.500 trabajado-

res, facturd 480 millones de euros. La empresa esta pre-
sente tanto en Espafia (Bilbao, Barcelona, Madrid, Sevillay
Valencia) como en el extranjero (Argelia, Argentina, EE.UU.,
Emiratos Arabes Unidos, Japon, México, Polonia y Portugal).

permite dirigir el reflejo solar
de los espejos al receptor situa-
do en lo alto de una torre, atn
en condiciones de fuerte vien-
to, vibraciones, etc.

En el sector civil, la priori-
dad en los paises de nuestro
entorno econdémico se centra
cada vez mds en el ferrocarril
en todas sus manifestaciones:
alta velocidad, metros y tran-
vias, servicios convencionales
de cercanias o medio recorrido,
y transporte de mercancias. La
razén fundamental de la con-
centracién de la inversién en
torno a este medio de trans-
porte se encuentra en la satura-
cién que presentan los modos
alternativos y en la necesidad
cada mds acuciante de cubrir
las necesidades de movilidad
por medios no contaminantes.
SENER se encuentra perfecta-
mente preparada para respon-
der a esta demanda por su muy
amplia experiencia, acumulada
a lo largo de los tltimos veinte
afios, en proyectos ferroviarios
de diversa indole, desde metros
en grandes ciudades, como Bil-
bao, Lisboa, Oporto, Madrid,
Barcelona o Bogotd; lineas de
Alta Velocidad tanto en Espafia
como internacionales, como la
linea de Alta Velocidad Madrid-
Barcelona-Frontera Francesa; o
el proyecto de las estaciones de
Valencia, Burgos o La Sagre-
ra (Barcelona). Algo semejante
tiene lugar en el sector aero-
portuario, en el que SENER ha
tenido presencia activa en los
ultimos veinte afos, tanto en
Espafia como en el exterior.

-;Cémo se financian todos

estos proyectos?
Muchos de ellos se realizan
conjuntamente CON  NUESLros
clientes; otros los ejecutamos
mediante subvencién de ins-
tituciones europeas o espafio-
las, como el CENIT; otros son
producto de la colaboracién
con distintas comunidades au-
ténomas, y, finalmente, otros
los financiamos internamente:
tenemos un departamento de
I+D al que dedicamos el 10%
de los recursos.

-;Hacia dénde se dirige la

ingenieria en cuanto a la in-
novacién?
La ingenierfa espafiola tiene
el reto de internacionalizarse
progresivamente, especialmen-
te en el sector civil. SENER
centra gran parte de este esfuer-
z0 en proyectos de innovacion
en el campo ferroviario, como
el CATdBTren, que pretende
reducir el exceso de vibracio-
nes y de ruido generado por
las circulaciones ferroviarias en
entorno urbano, financiado en
parte por Accld, o un sistema,
que ya se estd instalando en las
lineas de alta velocidad, que
detecta rachas de vientos late-
rales y protege al tren de sus
consecuencias. También dispo-
nemos, por ejemplo, de un sis-
tema propio de simulacién de
la circulacién que permite, en-
tre otras cosas, el cdlculo de la
energia que debe suministrarse
al tren.

-;Y en cuanto a la energia

y la sostenibilidad?
Desde luego, el reto es que
las energfas renovables puedan
ser utilizadas el mayor ndime-
ro de horas posible y evitar los
combustibles fésiles. Por otro
lado, hay que conseguir que
los precios de generacién de las
energias renovables disminuyan
hasta ser competitivos con la
energfa tradicional. Adn nece-
sitan las subvenciones publicas,
pero cada vez menos. El ob-
jetivo es lograr la subvencién
cero. (

Www.sener.es
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INVESTIGACION & MEDICINA - BIOTECNOLOGIA

ENTREVISTA CON SANTOS A. LOPEZ, DIRECTOR DE VENTAS DE CARESTREAM HEALTH PARA ESPANA Y PORTUGAL

“Queremos ofrecer herramientas
(que permitan afrontar los retos
sanitarios presentes y futuros”

D Carestream Health tiene como pilares la tecnologia
y lainnovacion en el area de laimagen médica

Carestream Health es una compaifiia multinacional lider en diag-
nostico por imagen creada en mayo del 2007 tras la adquisicion de
Kodak Health Group, compafiia con mas de 120 de afios de expe-
riencia en el sector sanitario, por el grupo Onex. Con mas de 1.000
patentesy unaconstante apuesta por lainvestigacion e innova-
cion garantiza su liderazgo en este mercado. Es una de las empre-
sas que mas invierte en I+D+i del sector sanitario en el mundo.

udl es su cartera de solu-
ciones tecnolégicas y de
equipamiento?

Contamos hoy en dia con uno de los
porfolios de soluciones digitales mds
completos e innovadores en el dmbi-
to de la imagen médica, optimizando
la inversién de nuestros clientes, ayu-
dando a la prestacién de la atencién sa-
nitaria y mejorando la experiencia del
paciente.

Nuestro porfolio incluye soluciones
de Healthcare Information Systems
(HCIS): RIS (Radiology Information
System) que permite controlar desde
un solo punto el historial completo del
paciente; PACS (Picture Archiving and
Communication System), software que
permite la gestidn, el almacenaje y la
distribucién de la imagen, radioldgica y
no radiolégica. Nuestras soluciones in-
cluyen también estaciones de diagndsti-
co con herramientas de postprocesado
avanzadas, monitores de alta resolucién
y otros complementos como el CAD
(Computer-Aided Diagnostic) de Ma-
mograffa para ayudar a un diagnéstico
mds preciso y eficaz.

Ademds, nuestro porfolio incluye
productos de Medical Imaging como
equipos de radiologfa digital directa
(DR), equipos de radiologia compute-
rizada (CR), peliculas radiograficas, e
impresoras ldser que permiten la elimi-
nacién de los quimicos.

Nuestras soluciones ofrecen una
calidad de imagen de los mds altos es-
tdndares, permiten un diagndstico mds
fiable y mejoran el flujo de trabajo del

servicio de radiologfa y en consecuen-
cia del hospital.

Recientemente hemos lanzado el
DRX-1, el primer detector digital ina-
lémbrico del mundo que estd teniendo
una excelente aceptacion en el mercado
espanol. Un detector del tamano de un
chasis estdndar de 35x43 cm. y con un
peso de tan solo 3,8kg. El DRX -1 per-
mite pasar de un entorno analdgico a
uno digital en una tarde, y solo por el
30% del coste que supondria una sala
de radiologia digital directa. Es uno
de los proguctos mds innovadores del
mercado sanitario en este momento y
estamos superando las 10 instalaciones
en Espana.

-En Espafia, ;qué cobertura ofrece

Carestream Health?
Carestream Health Spain S.A. tiene
sede en Madrid y nuestra plantilla estd
repartida por todo el territorio nacio-
nal. Consideramos imprescindible que
nuestros comerciales y nuestros técni-
cos cubran el pais en su totalidad por-
que nuestras soluciones estdn presentes
en todas las Comunidades Auténomas,
incluyendo las Islas: desde Galicia a
Valencia, pasando por Sevilla, Cana-
rias, y por supuesto aqui mismo, en
Catalunya.

-;Quiénes son sus principales
clientes en la Peninsula y aqui en
Catalunya?

Colaboramos tanto con el Sector Pu-
blico como el Privado. Somos provee-
dores de numerosos hospitales publicos
en pricticamente todos los Servicios de
Salud de las Comunidades Auténomas.

Por ejemplo, en Andalucia, estamos
presentes en el Hospital Virgen de las
Nieves y también en el Hospital Virgen
del Rocio, donde estamos finalizando
uno de los proyectos mds ambiciosos
de PACS para un solo hospital a nivel
publico en Espana.

En el Sector Privado, colaboramos
estrechamente con el Grupo Hospi-
talario Quirén y con el Hospital de
Torrevieja, entre otros, y también con
Aseguradoras y Mutuas.

En cuanto a Catalunya, tenemos
una representaciéon importante tanto
por tipo de centro como por producto.
A destacar la Xarxa Sanitaria i Social
de Santa Tecla (Tarragona), el Hos-
pital Clinic de Barcelona y el Institut
Catala de la Salut, asi como hospitales

“Carestream
desarrolla sus
soluciones pensando
en las necesidades
del mercado y
escuchando a

sus clientes”

comarcales. En el 4mbito privado co-
laboramos por ejemplo con el Centro
Médico Teknon. Carestream desarro-
1la sus soluciones pensando en las nece-
sidades del mercado y escuchando a sus
clientes. Queremos ofrecer herramien-
tas que permiten afrontar los retos sa-
nitarios presentes y futuros.

-Por dltimo, ;qué expectativas tie-
nen de desarrollo ¢ implantacién de
sus productos en el préximo afio?
Este afio hemos lanzado una nueva
Versién 11 de nuestros RIS y PACS.
Esta versién ofrece mds herramientas
para la visualizacién y la gestién de la
imagen, como es el PowerViewer; la
nueva plataforma SuperPACS®, una
solucién que permite la consolidacién
e integracién de la informacién (DI-
COM y no DICOM) y su comunica-
cién entre distintos centros, facilitando
la colaboracién entre los radiélogos, es-
tén donde estén. Es una solucidn renta-
ble y sostenible, no implica la compra
de nuevas soluciones PACS puesto que
se pueden utilizar los existentes, aun-
que sean de distintos proveedores. La
version 11 es la solucién ideal para pro-
yectos con complejos hospitalarios de
distintos centros, incluso para proyec-
tos regionales de eHealth.

Para finalizar, quiero invitar a nues-
tros lectores a conocer nuestras dltimas
novedades en www.carestreambealth.es
o incluso a pasar por nuestro stand en
el World of Health IT en Barcelona,
del 15 al 18 de marzo. @

www.carestreamhealth.es

La semanade la Tecnologia
y la Salud, en Barcelona

D El Centre de Convencions Internacional
(CCIB) abrira sus puertas del 15 al 18 de
este mes para acoger el encuentro europeo
con mayor presencia de grupos de interés
del sector de la asistencia sanitaria

Por primeravez, la Conferencia Ministerial de Alto Nivel
sobre eHealth (High Level eHealth Conference)y la
Conferenciay Exposicidon del Mundo de las Tl Sanitarias
(WoHIT) se celebraran la misma semana en una iniciativa
conjunta llamada “Semana eHealth 2010”, el evento mas
prestigioso del afio en el sector eHealth europeo. El
Centro de Convenciones Internacional de Barcelona (CCIB)
abrira sus puertas del 15 al 18 de marzo para acoger el
encuentro europeo con mayor presencia de grupos de
interés del sector de la asistencia sanitaria.

on una asistencia prevista de

2.500 delegados durante la

eHealth Week, que represen-

tan a la mayoria de los sec-

tores de la eSalud (ministros,
miembros de la Administracién Publica,
clinicos, proveedores y directores de sis-
temas de informacién e informatica), la
eHealth Week promete convertirse en el
acontecimiento europeo central del afio
en el sector de las Tl sanitarias.

Las conferencias de alto nivel en eHealth
han sido organizadas por los paises que
ostentan la presidencia de turno de la UE
desde el afio 2003, y representan un lo-
gro en el proceso llevado a cabo por los
Estados miembros de trabajar juntos en
favor de una mayor implantacién de las
aplicaciones en Elath, siendo el anfitrion
el Ministerio de Sanidad de Espafia, pais
que ostenta la actual Presidencia del Con-
sejo este semestre.

Durante estas conferencias periddicas
se realizaran exposiciones de las ulti-
mas tecnologias de la salud en linea, he-
rramientas, aplicaciones y las mejores
practicas. Se proporciona una plataforma
para impulsar el desarrollo de los servi-
cios de salud en linea en Europa. Los res-
ponsables politicos, administradores de
salud, investigadores y proveedores, jun-

to a profesionales de la salud, se retinen
para compartir experiencias y descubrir
las ultimas novedades en este ambito de
evolucién tan rapida.

Con el lema “eHealth para una atencién
sanitaria sostenible: cambios globales a
través de acciones locales”, esta octava
edicién de la eHealth Ministerial Confe-
rence reconoce la perspectiva urgente
de una sociedad europea que envejece
rapidamente, la falta de prevencién y
prediccién de enfermedades, la creciente
demanda de calidad de la atencién y la
falta de la sanidad electrénica y la inte-
roperabilidad de los sistemas (tanto en el
ambito nacional como internacional).

El aumento de la esperanza de vida y el
consiguiente aumento de la prevalencia
de las enfermedades crénicas plantean
serios desafios a la sostenibilidad de los
sistemas nacionales de salud. La confe-
rencia presentara como y por qué la sa-
lud en linea puede ser la solucién para
afrontar este reto mundial.

La eHealth Ministerial Conference 2010
ha sido coorganizada por la préxima Pre-
sidencia espafiola de la Unién Europea y
por la Comisién Europea, con la coopera-
cion del Govern de Catalunya y la Funda-
cion TicSalut. @
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TECNOLOGIA PARA EL
TRATAMIENTO DE LA
COLUMNA VERTEBRAL

D BACK EFS es una maquina que actua contra la
compresion que ejerce la fuerza de la gravedad sobre
este drgano vital y asi evita el dolor de espalda

ENTREVISTA CON CARLOS RUIZ, PRESIDENTE DE LA
ASOCIACION ESPANOLA DE TECNICOS EN RADIOLOGIA (AETR)

“Los Téenicos
Radiologos estamos
asumiendo cada vez
mas responsabilidades™

El alto coste y complejidad de los equipos requieren
técnicos cada vez mas cualificados. La formacion conti-
nuada es fundamental en la profesion de Técnico Ra-
diélogo, por lo que la Asociacion Espafiola de Técnicos
en Radiologia (AETR) trata de mantenery elevar el nivel
cientifico-formativo y profesional de sus asociados.

1
1
1 LA EMPRESA

i Elimina El Dolor De Espalda
i S.L.nacié hace cuatro afios
1 con el fin de comercializar

| el BACK EFS, un aparato 1

El dolor de espalda es un sintoma que nos avisa de la existencia de un sindrome
degenerativo de la columna vertebral o bien de la existencia de una patologia
estructurada como puede ser la artrosis. Su consecuencia es que millones de personas
en todo el mundo no disfruten de lavida en plenas facultades fisicas y con salud. Con
todo, el dolor de espalda se puede eliminar.

s posible eliminar el

dolor de espalda defini-

tivamente, sin efectos

secundarios, en casa,

de una forma segura,
sencilla, en poco tiempo y por
poco dinero. Para prevenir y tra-
tar el dolor de espalda, un equipo
de especialistas en patologia de
columna vertebral ha patentado
BACK EFS, una maquina desarro-
llada porlaempresaElimina el do-
lordeEspalda,SLqueactiacontra
lacompresion que ejerce la fuerza
de la gravedad sobre la columna
vertebral: Realiza una Elongacién
(separacién articular) de nuestra
columna vertebral, gracias a la
estratégicaangulaciondelosapo-
yos vertebrales cervical, dorsal
y lumbar; consigue un Fortaleci-
miento compensado de la muscu-
latura paravertebral, encargada
de mantener en el tiempo la des-
compresiony estabilizar la colum-
navertebral y, finalmente, favore-
ce laSimetria de nuestra columna
vertebral.

Francisco E. Pajares, director ge-
neral de la empresa, cree que “el
mensaje mas importante que de-
beriamos hacer llegar a las perso-
nas es que si es posible eliminar
el dolor de espalda”. Para lograr-
lo lo primero que tenemos que
hacer es conocer cual es el origen
del problema: hace algunos millo-
nes de afios la especie humana se
desplazabaacuatro patas, y su co-
lumna vertebral estaba adaptada
aesaposicion. Todavia, hoy endia,
nuestracolumnavertebral noesta
preparadaparalabipedestacion,y

unavida normal

asiel9o%delapoblacién continta
sufriendo los efectos degenera-
tivos que la fuerza compresiva
de la gravedad provoca sobre
nuestra columna vertebral
en la posicién de pie, que
no es mas que un proceso

de adaptacion propias de la evolu-
ciénde nuestra especie.

Todo este conjunto de sintomas
y signos son leves cuando somos
jovenes, pero seglin vamos cum-
pliendo afios, al no poner freno al
proceso degenerativodelacolum-
navertebralrealizando un progra-
ma preventivo, se van agudizando
hasta el punto de impedirnos rea-
lizar una vida normal. El manteni-
miento del dolor de espalda a lo
largo del tiempo favorece la apa-
ricién de enfermedades, evita que
se envejezca en plenas facultades
fisicas y con salud, y hace que vi-
vamos menos afios y con menos
calidad de vida. Debemos tener
en cuenta que mas del 85% de la
poblacién sufrira dolor crénico de
espalda en algin momento de su
vida, y un 15% estara en situacién
de baja laboral, lo que

supone un gasto
médico anual de ¢
24.000 millones =

de ddlares f

en todo el
&

mundo, a
lo que ha-
bria que
afiadir las
pérdidas
que las
em-

i para prevenir y tratar el

i dolor de espalda patentado,
! resultado de afios de trabajo,
i investigacion, estudios...

i Como explica Francisco

: Pajares, su director general,
i “Nuestra mejor garantia es
i el contar con un producto
de gran calidad, que mejora
la vida de las personas de
una forma real y a un precio
ajustadisimo”

presas tienen al tener a sus em-
pleados en situaciéon de baja la-
boral.

“No obstante”, explica Pajares,
los datos econémicos no suponen
la consecuencia mas importante
de las patologias de espalda; la
consecuencia mas importante del
dolor de espalda es el que millo-
nes de personas en todo el mundo
padezcaninvalidezincluso parael
desarrollo de las actividades de la
vida diaria, que millones de perso-
nas en todo el mundo envejezcan
sinsaludy, endefinitiva, que millo-
nes de personas en todo el mundo
no disfruten de la vida en plenas
facultades fisicas y con salud.
Pajares recibe a diario a muchos
pacientes que no saben la im-

portancia

y las con-

secuen-

cias que
tiene o que
tendra el
dolor de es-
palda en sus
vidas:  “Todo
el mundo piensa: Me
duele la espalda, ten-
go que ir a darme un ma-
saje para quitarme este
dolor, y efectivamente asi
sucede, van al fisioterapeu-
ta, y desaparece el dolor de
espalda. Al cabo de unas se-
manas vuelve a aparecer el
dolor de espalda, y comienza
el mismo proceso.Y de esta mane-
ra contindan tranquilamente con
sus vidas, hasta que llega un dia
en el que el dolor aumenta terri-
blemente, no te deja dormir, no te
permite realizar movimientos ha-
bituales, te impide desarrollar las
actividades cotidianasde laviday
este problema se convierte en el
centro de tu vida, impidiendo que
disfrutes delavida”. @

n qué estado de desarro-
E llo e investigaci6n se en-

cuentra la Radiologia en
Espana?
La Radiologfa en Espafia dispone
de los tltimos avances tecnolégi-
cos, a pesar de que estos se prodgu-
cen de una manera rdpida y con-
tinua, ya que van unidos tanto a
los avances en electrénica como
en informdtica y su aplicacién
médica. Esto ha hecho de la Ra-
diologfa un método de diagnés-
tico indispensable, mds preciso y
eficaz, y a la vez con mds aplica-
ciones. Dicho aumento en el uso
de las técnicas de Diagndstico por
Imagen, y sobre todo de la alta
tecnologfa (segtn las dltimas es-
timaciones del Comité Cientifico
de las Naciones Unidas —UNS-
CEAR- se realizan al afio hasta
cuatro mil millones de exdmenes
diagnésticos por Rayos X) sittia
el uso de radiaciones ionizantes
con fines médicos, en la mayor
fuente de radiacién recibida por
los seres humanos hoy dia, se-
gtn el Organismo Internacional
de Energia Atémica-OIEA-. Por
ello, los procedimientos radiol4-
gicos deben estar justificados y
optimizados, y esta optimizacién
es una funcién muy importante
de nuestro trabajo, con el fin de
reducir las dosis de radiacién apli-
cadas a los pacientes.

-Ese constante cambio debe

obligar a sus profesionales a
una formacién continua, ;no
es cierto?
Efectivamente, teniendo en cuen-
ta que nuestro trabajo consiste en
realizar todos los procedimientos
de Diagnéstico por Imagen, Me-
dicina Nuclear y Radioterapia,
adaptdndonos a todos los avances
y manteniendo una estrecha rela-
ci6n con el paciente, debemos ve-
lar por su proteccién radiolégica
y su bienestar, mientras perma-
nezcan en nuestros departamen-
tos. A su vez, la escasez de pro-
fesionales se va solventando con
la Telemedicina, y esto hace que
los Técnicos Radidlogos estemos
asumiendo cada vez mds autono-
miay responsabilidades. Ademds,
el alto coste y complejidad de los
equipos y técnicas requiere técni-
cos cada vez mds cualificados. La
formacién continuada es funda-
mental en nuestra profesién y la
AETR trata de mantener y ele-
var el nivel cientifico-formativo y
profesional de los asociados.

-;Cudl es el nivel de forma-
ci6én en este sentido en nuestro
pais? ;Se equipara al resto de la
Unién Europea?

Aungque se invierte mucho, como
hemos dicho, en esta alta tecno-
logfa, y no podemos envidiar al
resto de Europa en ese aspecto,
lamentablemente, si envidiamos
y estamos en clara desventaja con
cualquier pais europeo, en la for-
macidn de los Técnicos en Radio-

logia o Radi6grafos. Mientras en
Espafa la formacién de un Téc-
nico se encuadra en la FP Supe-
rior, con una duracién de 2.000
horas (incumpliéndose por parte
del Estado el tratado de Bolonia),
el resto de Europa, tras la aplica-
cién del citado tratado, confluye
en una formacién universitaria,
como se contempla en un informe
que recoge la realidad europea de
nuestra profesién, recabado por el
Ministerio de Sanidad a través de
la empresa Anagrama. Esta situa-
cién impide la libre circulacién de
nuestros profesionales por Euro-
pa, en igualdad de condiciones
con nuestros homélogos.

Desde estas pdginas instamos
al Gobierno Espanol, que ademds
ocupa actualmente la Presidencia
Europea, a que no desaproveche
la oportunidad, y adecue la for-
macién del Técnico Superior en
Diagnéstico por Imagen y Ra-
dioterapia a la del resto de Euro-
pa. De este modo, los ciudadanos
espafoles tendrdn la seguridad de
estar en manos de unos profesio-
nales que se formen al mismo ni-
vel que en el resto de Europa: en
el 4mbito universitario.

-:Qué actividades desarro-

lla la AETR en el sentido de la
formacidn y la investigacién de
sus asociados?
Como he indicado anteriormen-
te, desde nuestra asociacién im-
partimos cursos de formacién
continuada, en todas las modali-
dades para facilitar su aprovecha-
miento: presenciales, a distancia
y on-line; editamos una revista
cientifica, en la que intercambiar
conocimiento, nuevas tecnolo-
glas, avances, etc; se editan libros
para ayudar a esa formacién con-
tinuada, necesaria para todos los
profesionales;  representamos a
los Técnicos Espanoles en la So-
ciedad Internacional de Radié-
grafos (ISRRT), etc.

Y, aprovechando esta oportu-
nidad, quiero invitar a todos los
Técnicos en Radiologfa y Radio-
terapia a nuestro préximo Con-
greso Nacional, a celebrar en Se-
govia del 30 de septiembre al 3
de octubre, cuyo lema es : Radio-
logia Oncoldgica. Algo mds que
imdgenes y tratamiento. @

5 2 Tale
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ENTREVISTA CON EL DR.JOSEP GUMA, DIRECTOR DEL AREA DE ONCOLOGIA DEL HOSPITAL UNIVERSITARI SANT JOAN DE REUS

“La quimioterapia ha tocado techo, el futuro
contra el cancer esta en las terapias dirigidas”

D Se trata de farmacos mucho mas precisos que actuan directamente sobre el tumor
El Area de Oncologia del Hospital Universitari Sant Joan de Reus, dotado de la mas moderna tecnologia en radioterapia,
es el centro de referencia para el conjunto de lademarcacién de Tarragona, con una poblacién aproximada de

800.000 habitantes. Josep Guma, su director, define su programa Oncosud (Oncologia del Sud) como “un modelo de
descentralizacion especializada”. Desde Reus, Guma coordina la oncologia de la provinciay cuenta con un equipo de 32
especialistas en diversos tipos de localizaciones tumorales. Estos especialistas se desplazan de forma habitual a otros
centros hospitalarios de Tarragona, Tortosa y Valls, para asistir a comités de tumores, realizar consulta médica, soporte
de psico-oncologia, consejo genético en cancer, administrar tratamientos de quimioterapia, eincluso de radioterapia
(enlaUnidad de Radioterapia de les Terres de I’Ebre, de Jesus, Tortosa).

udl es el estado en la in-
vestigacién oncolégica
de nuestro pais?

Goza de buena salud, aunque la
inversién de fondos publicos po-
dria ser mucho mds importante.
A pesar de esto, los profesionales
suplen la falta de recursos con
el ingenio, consiguiendo ayudas
economicas de fundaciones, y
otras entidades.

-:Qué proyectos de investi-
gacién y desarrollo se llevan a
cabo en el Hospital Sant Joan?
Nosotros realizamos los tres tipos
de investigacion (bdsica, clinicay
epidemio%égica). En cuanto a la
bésica, estamos trabajando sobre
todo en genética y cdncer, con-
cretamente en el cdncer de mama
hereditario. En investigacién cli-
nica estamos participando en
ensayos clinicos con combina-
ciones de firmacos para la ma-

yorfa de tumores: mama, colon,
pulmén, linfomas, mieloma, etc.
Finalmente, en lo que respecta a
la investigacién epidemioldgica,
tenemos una Fundacién (FUN-
CA) formada por el Hospital

Universitari Sant Joan de Reus,

la Lliga contra el Céncer de les
Comarques de Tarragona i Te-
rres de Ebre y el Servei Catala
de la Salut, que lleva el registro
poblacional de cdncer en Tarra-
gona desde hace 30 afos y coor-
dina los programas de diagnés-
tico precoz de cdncer de mama
y de colon.

-;Con qué tipo de innova-
cién tecnoldgica cuenta?
En el hospital contamos con to-
dos los medios tecnoldgicos y
humanos necesarios para poder
tratar a los enfermos de cdncer:
una planta de hospitalizacién
con 30 camas, un hospital de dfa
bien equipado para tratamientos

LAS AREAS DE ESPECIALIDAD ONCOLOGICAS DEL SANT JOAN DE REUS

El tratamiento del cancer abarca las diferentes especialidades quirurgicas, la radioterapia, la oncologia
médica, que es el tratamiento farmacolégico de los tumores, con especialistas para cada tipo de tumor:
seccion de mama, de pulmén, de digestivo, de ginecologia, etc. También disponemos de una unidad de cui-
dados paliativos integrada en el servicio de oncologia, una Unidad de Psico-oncologia, que da apoyo emo-
cional aenfermosy familiaresy, por tltimo, la Unidad de Consejo Genético donde, en los casos en los que se
sospecha predisposicién genética a padecer un cierto tipo de cancer, se realiza un estudio de los genes para
después hacer recomendaciones a la familiade la persona que puede haber estado afectada. Todo ello lo
exporta aotros hospitales. Por ejemplo, en el hospital Joan XXIIl de Tarragona han introducido la quimiote-
rapia, consejo genético y la psico-oncologia, y también han instalado una unidad satélite de radioterapia en
el Hospital de la Santa Creu de Jesus, Tortosa, donde se desplazan los médicos para tratar alos pacientes de
forma especializada para cadatipo de cancer.

ENTREVISTA CON PEDRO GONZALEZ SANTOS, DIRECTOR DEL CENTRO DE INVESTIGACIONES MEDICO-SANITARIAS (CIMES)

“Imagen molecular y multimodalidad,
el futuro del diagnostico y la
investigacion Biomédica”

D CIMES fue el proyecto pionero en crear una Unidad de Imagen Molecular

El Centro de Investigaciones Médico-Sanitarias (CIMES) de la Universidad de Malaga fue proyectado en el afio 1999 desde
la Direccion General de Relaciones Sanitarias de la Universidad de Malaga, y fue construido y dotado con sendas ayudas
del programa FEDER de la Unién Europea a lo largo de los seis primeros afios de este milenio. Su objetivo es la investigacion
traslacional avanzada en Medicina, con tres campos prioritarios de actuacion: neurociencias, cardiovascular y oncologia.

ablenos de la Unidad
Hde Imagen Molecular,

una de las mds com-
pletas de Espaiia.
La Unidad de Imagen Molecu-
lar del CIMES cuenta en estos
momentos con el equipamiento
necesario para realizar técnicas
avanzadas de Resonancia Mag-
nética (RMN) de ultraalto cam-
po y Tomograffa por Emisién de
Positrones, tanto para estudios
en humanos (PET-TAC) como

para investigacién en animales
(microPET), ambos apoyados
por un completo Laboratorio
Farmacéutico capaz de producir
los mds representativos radionu-
cleidos de uso médico con los que
sintetizar numerosos radiofirma-
cos PET.

Desde la direccién de la Uni-
dad se establece como objetivo
prioritario la disponibilidad pro-
gresiva de una amplia cartera de
radiofirmacos no convenciona-

EL EFECTO SINERGICO DE LA IMAGEN MULTIMODALIDAD PET, TACY RMN

Laevolucion de las técnicas diagnosticas deimagen en los tGltimos afios haido demostrando cada vez mas
que laintegracion de las modalidades supone una complementariedad necesaria en la mejora del diagnoés-
tico, conimportantes implicaciones en el manejo de los pacientes y probablemente incidiran en la modi-
ficacion dela historia natural de enfermedades. Cada técnica tomada de manera aislada ha permitido un
conocimiento limitado, latomaen consideracidn conjunta de las distintas técnicas ha permitido poner en
evidencialos procesos mas intimos de la fisiologia y de la fisiopatologia, implicada en las distintas enferme-
dadesy avanza haciael objetivo de una medicina dirigida, a la medida de las necesidades del individuo.

les, aunque de contrastada uti-
lidad clinica, asi como de otros
mds enfocados a la investigacién.

Esta apuesta nos llevard en los
préximos meses a la instalacién
del que serd el primer sistema
de blancos sélidos disponible
en Espafa, con los que se po-
drin producir nuevos emisores
de positrones no convenciona-
les, cuya capacidad de marcaje
y larga vida se adaptan mejor a
proyectos de investigacién que

requieran seguimientos mds am-
plios en el tiempo.

-;Cudles son en estos mo-
mentos y en nuestro pais las
disciplinas de imagen molecu-
lar m4s avanzadas?

Ninguna otra técnica de Imagen
diagnéstica proporciona tanta
sensibilidad como el PET para
trazar moléculas y compuestos
que puedan informar de una po-
sible enfermedad y, ademds, los
nuevos radiofirmacos lo harin
cada vez de forma mds especifi-
ca. Pero si se trata de valorar la
capacidad en términos absolutos
de aportar informacién con va-
lor diagnéstico, la referencia es
sin duda la RMN, especialmente
si hablamos de ultraalto campo
(3Tesla), como comenta José A.
Ruiz Guijarro, coordinador de
la Unidad. Técnicas avanzadas
como la Resonancia funcional,

de quimioterapia, inmunote-
rapia, etc., un buen servicio de
radioterapia dotado de la dltima
tecnologfa, atencién continua-
da con oncélogo de guardia las
24 horas y, sobre todo, el factor
humano, con profesionales espe-
cialistas en las diversas modalida-
des terapéuticas para cada tipo
de tumor.

-;Qué avances podemos ci-
tar hoy como novedosos en
cuanto al cincer?

Lo mds novedoso son las tera-
pias dirigidas. Se trata de tra-
tamientos a medida, ya que se
han disefiado firmacos mucho
mads precisos que actian especi-
ficamente sobre moléculas que
poseen la células tumorales y que
no se encuentran, en general, en
las células normales. Son trata-
mientos cada vez mds utilizados,
que complementan a los que ya

se hacfan, como la cirugfa, la ra-
dioterapia o la quimioterapia.
-:A qué se debe la prevalen-
cia de ciertos cinceres mas alld
de la predisposicién genética
del individuo?
Entre un 5 y un 10% de cdn-
ceres son hereditarios, pero de
los restantes sélo conocemos las
causas de algunos, entre ellos los
relacionados con el tabaco como
el de pulmoén, el de cabeza y cue-
llo, el de eséfago o el de vejiga.
Otros factores como la dieta,
pueden tener también una cierta
influencia, pero en ningln caso
es tan evidente como el tabaco.

“El cancer se
puede prevenir
de dos maneras:
evitando los
loxicos que
Javorecen su
aparicion, como
el tabaco, y
diagnosticandolo
precozmente”

-;:Podemos decir que puede
prevenirse?
Se puede prevenir de dos ma-
neras: una, evitando los tdxicos
que favorecen su aparicién como
el tabaco, y otra diagnostican-
do precozmente aquellos tumo-
res de los que desconocemos su
causa o bien no es posible evi-
tarla, como por ejemplo el cdn-
cer de mama, de colon o el de
prostata. @

WWWw.grupsagessa.com

“La resonancia funcional, la
cardiorresonancia, la difusion
o la espectroscopia tienen

un valor formidable para el
diagnostico pero su uso clinico
es todavia muy limitado”

la cardiorresonancia, la difu-
sién o la espectroscopia tienen
un valor intrinseco formidable
para el diagnéstico y sin embar-

go su uso clinico es todavia muy
limitado. @

www.fgum.es/cimes/
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ENTREVISTA CON MANEL BALCELLS, PRESIDENTE DE LA COMISION EJECUTIVA DE BIOCAT

“Traer el BIO-Europe Spring a Barcelona
permite una mayor y mas activa
participacion de las empresas catalanas™

D LaBioRegid cuenta con medio centenar de centros, 400 grupos y 25.000 investigadores

Catalunya posee la mayor produccién cientifica del Estado, y Biocat, la organizacion
que coordinay dinamiza la biotecnologia, la biomedicina y las tecnologias médicas en
Catalunya, tiene como reto potenciar la transferencia de todo este conocimiento hacia
las empresas. Con ello, haimpulsado la celebracién en Barcelona de BIO-Europe Spring,
uno de los congresos de referencia del sector en Europa.

“Biocal da “En Catalunya “Las
prioridad s0mos perspectivas
a acciones especialmente del sector

que puedan fuertes en biotecnologico
impulsar el oncologia y son
crecimiento y enfermedades inmejorables”

consolidacion del sistema
de las empresas nervioso, como
biotec” el Alzheimer” y

uil es el objetivo

de traer el congreso

BIO-Europe Spring a
Barcelona?
Este es el congreso de partner-
ning mds importante de Eu-
ropa en el que participan casi
1.000 empresas de los princi-
pales mercados biotecnolégicos
del mundo. Traerlo a Barcelona
permite una mayor y mds acti-
va participacion de las empresas
catalanas, cuya internacionali-
zacién es esencial para el desa-
rrollo del sector. La BioRegi6 de
Catalunya tiene grandes activos
en investigacion y un gran espi-
ritu emprendedor, por eso Bio-
cat da prioridad a acciones que,
como ésta, puedan impulsar el
crecimiento y consolidacién de
las empresas biotec.

-;Cudles son los puntos
fuertes de la investigacién
biotecnolégica en Catalun-
ya?

Contamos con medio centenar
de centros y casi 400 grupos de
investigacién en ciencias de la
vida, donde trabajan mds de
25.000 investigadores. Unaam-
plia red de hospitales que estd

haciendo grandes inversiones
en innovacién e investiga-
cién; 17 parques cientificos
tecnolégicos y 12 universi-
dades donde la biotecnologia
y la biomedicina son temas
cada dia mds presentes. Te-
nemos la mayor produccién
cientifica del Estado y somos
especialmente fuertes en on-
cologfa y enfermedades del
sistema nervioso, como
el Alzheimer, y en
técnicas in-
novadoras
como la bio-
informdtica
y la nano-
tecnologia.
Nuestro
gran reto es
potenciar la
transferencia
de todo este co-
nocimiento ha-
cia las empresas.
-;Contamos
con un tejido em-
presarial capaz de
aprovechar este po-
tencial?
Catalunya cuenta con

Todo el poder del mar,
ahora contra el cancer

“El proceso
de llevar

un hallazgo
cientifico al
mercado es
largo, pero
el numero de
palentes esta
creciendo”

el 25% de las empresas biotec-
noldgicas del Estado. Mds de
65 compaifiias, la mayoria de
las cuales han surgido en los 4l-
timos diez anos. Las principales
farmacéuticas tienen también
su sede en Catalunya y conta-
mos también con el grueso de
las companfas de tecnologias
médicas. En conjunto, son mds
de 350 las empresas activas en
este sector. Se trata de compa-
fifas muy dindmicas que estdn
realizando grandes inversiones
en investigacién, y que tienen
unos indices de crecimiento su-
periores a los de otros dmbitos,
a pesar de la crisis. El proceso de
llevar un hallazgo cientifico al
mercado es largo, pero
el niimero de patentes,
aunque lentamente

aun, estd creciendo.
Por todo ello, las
perspectivas del
sector son in-

mejorables. @

www.biocat.cat

- Yondelis®, primer medicamento comercializado por PharmaMar

- Cinco nuevos compuesta

- Una coleccié

O

de origen marino en desarrollo clinico
" s

BIO-Europe Spring 2010
convertira Barcelona
en la capital europea
del‘partnering’
biotecnologico

a ciudad navarra acoge-

rd la quinta edicion de

esta feria internacional

que atrae a empresas del

sector y usuarias, inves-
tigadores, instituciones académi-
cas, fundaciones y organizaciones
relacionadas con la biotecnologia,
procedentes de todo el mundo.
Entre sus contenidos, la ciencia, la
politicay sociedad, el desarrollo de
negocio, el ambito financiero y la
promociéon comercial relativos al
mundo de la biotecnologia seran
los protagonistas de las jornadas
que se estan organizando.

Barcelona acogera uno de los con-
gresos internacionales mas impor-
tantes de partnering biotecnolégi-
co, el BIO-Europe Spring 2010, del
8 al 10 de marzo de 2010. El evento
estd organizado por EBD Group,
principal empresa de animacién de
partnering en ciencias de la vida,
y Biocat, que también coordina el
Comité Anfitrién Local compuesto
porlaGeneralitat de Catalunya, AC-
C10, Ayuntamiento de Barcelona,
Cambra de Comerg de Barcelona,
Genoma Espafia, Asebio e Invest in
Spain.

El BIO-Europe Spring de Barcelona
estard patrocinado por empresas
catalanas como Palau Pharma, Am-
gen, Oryzon, Esteve, Almirall y Ysios
Capital Partners, entre otros, y asis-
tiran empresas y entidades biotec-
nolégicas, farmacéuticas, finan-
cieras y de servicios empresariales
provenientes de todo el mundo. El
congreso tiene como finalidad que
las empresas y entidades partici-
pantes puedan encontrarse con po-
tenciales socios einversores, cerrar
acuerdos de colaboracién, impul-
sar mercados y promover el sector
biotecnoldgico de las respectivas

regiones de origen. Se espera que
durante los tres dias del congreso
asistan mas de 2.000 profesionales
y 1.400 empresas de 50 paises dife-
rentes, y que tengan lugar mas de
7.000 reuniones one-to-one.

¢POR QUE BARCELONA?

La decisién de EBD Group de cele-
brar este encuentro en Barcelona
reafirma la posicion estratégica de
laciudad enelambitointernacional
en el campo de la biotecnologiayla
biomedicina, y promueve la BioRe-
gio de Catalunya como uno de los
principales motores econdémicos
del pais. En los tltimos afios, Cata-
lufia ha construido un joven, pero
emergente, sector biotecnoldgico
quehacrecidoaunritmode un30%
anual y que esta formado por mas
de 350 empresas, 21.000 investiga-
dores, 145 centros de investigacion
y 12 parques cientificos. Gracias al
impulso de Biocat y de las diferen-
tes administraciones, Catalunya
cuenta con un potente biocluster
que sigue creciendo pese a la crisis
econémica actual.

El presidente de la Comision Ejecu-
tiva de Biocat, Manel Balcells, mati-
za que “Catalunya es muy activa en
la colaboracioén con las otras biore-
giones para desarrollar clisteres
virtuales que permitan una mayor
interrelaciéon entre los diferentes
socios internacionales”, una ini-
ciativa que se podra ver durante el
BIO-Europe Spring del préximo mes
de marzo.

El encuentro BIO-Europe se orga-
niza dos veces al afio (primavera y
otofio). EBD Group ha desarrollado
un software que facilita la busque-
dadesocios potencialesy que coor-
dina la agenda de reuniones de los
participantes, de forma que se ha
convertido enlamasefectivade Eu-
ropa. La ultima edicién, celebrada
en Viena a principios de noviembre
de 2009, contd con la participacién
de una veintena de empresas de la
BioRegio6 de Catalunyay se llevaron
a cabo cerca de 11.000 reuniones
one-to-one, una cifra que supuso
un incremento del 18% respecto al
afio anterior. @

ar.
4

Grupo Zeltia

Www.pharmamar.com
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BioSpain 2010 potenciara
el crecimientodela
biotecnologia en Espaia

D ASEBIO y SODENA organizan el mayor
encuentro del sector del sur de Europa

Este afio nos brinda una vez mas la oportunidad de asistir
al evento biotecnolégico por excelencia del surde Europa,
BioSpain 2010, que se celebrara entre el 29 de septiembrey
el 1deoctubre en Pamplona. Desde 2003, BioSpain ha sido
el principal foco de encuentro para el mercado biotecnolo-
gico, pero ahora mas que nunca, su celebracién se convier-
teen unacitainexcusable para quien esté interesado por el
sector, que jugara un papel fundamental para el cambio del
modelo productivo en Espafiay en la economia basada en
el conocimiento. Sus organizadores, la Asociacion Espafiola
de Bioempresas (ASEBIO), y la Sociedad de Desarrollo de Na-
varra (SODENA), esperan que se supere con creces |05 1.100
asistentes a la ultima edicién, BioSpain 2008, que se celebro
en Granada, gracias al panel de expertos invitados.

a ciudad navarra acogera la

quinta edicion de esta fe-

ria internacional que atrae

a empresas del sector y
usuarias, investigadores, institu-
ciones académicas, fundaciones y
organizaciones relacionadas con
la biotecnologia, procedentes de
todo el mundo. Entre sus conteni-
dos, la ciencia, la politica y socie-
dad, el desarrollo de negocio, el
ambito financiero y la promocién
comercial relativos al mundo de la
biotecnologia seran los protago-
nistas de las jornadas que se estan
organizando.

En el seno de BioSpain 2010 se
celebrara como en todas sus edicio-
nes anteriores el congreso cientifi-
co organizado por la Sociedad Es-
pafiola de Biotecnologia (SEBIOT),
Biotec 2010. Las tematicas que se
trataran estaran relacionadas con
la biotecnologia medioambiental,
de sistemas, biocatdlisis, biotec-
nologia sanitaria, tecnologias de
diagnostico, biotecnologia agroali-
mentaria, nanobiotecnologia, bio-
informatica, etc.

ACTIVIDADES

Uno de los apartados mas atracti-
vos de BioSpain es el partnering,
organizado por EBD Group, que
consiste en la organizacion de en-
cuentros bilaterales entre compa-
filas en salas habilitadas para estas
reuniones. Ademas, el foro de in-
versores permitird poner en comun
a inversores lideres en este sector
con proyectos empresariales, cu-
yos representantes utilizaran este
foro para presentar sus proyectos
con el objetivo de captar nuevas
vias de financiacién. En las sesiones
plenariasy paralelas se contaracon
la presencia de ponentes de alto ni-
vel de todos los paises punteros en
biotecnologia, y se trataran los te-
mas de mayor interés, como son el
Mercado Alternativo Bursatil, la ali-
mentacién y salud, los biocombus-
tibles, medicamentos huérfanos

y enfermedades raras, Alzheimer,
biosimilares, capital riesgo, etc.

PONENTES

En la mesa internacional, bajo el
tema Opportunities and Challen-
ges of the Global Biomarkets, par-
ticiparan el presidente de Europa
Bio, Andrea Rappagliossi, la conse-
jera delegada de Ausbiotech, Anna
Lavelle, el presidente de BioEurola-
tina, Albert Sasson y representan-
tes de la Biotechnology Industry
Organization (BIO) y del Interna-
tional Life Sciences Institute (ILSI)
de Israel. En el marco del “speaker
corner” de esta gran feria-congreso
se daran cita personalidades, de-
legaciones empresariales locales
y extranjeras y compafiias que ha-
ranvisible su desarrollo y potencial
con una agenda previamente orga-
nizada. Como novedad, la préxima
edicion de BioSpain incluiraun foro
de empleo donde las empresas del
sector y los nuevos profesionales
podran explorar oportunidades de
trabajo.

BioSpain 2010 servira para po-
tenciar un sector que se esta con-
virtiendo en puntero dentro de
nuestro pais, estando cada vez mas
presente en las lineas de negocio
de las grandes empresas y siendo
ya el core business de muchas com-
pafiias. @

www.biospain2010.org

ENTREVISTA CON ARMAND SANCHEZ BONASTRE, DIRECTOR DEL SERVEI VETERINARI DE GENETICA MOLECULAR (SVGM) DE LA UAB

“Las aplicaciones de la
genomica ya son una realidad
en el ambito veterinario”

Lainnovacion en el ambito veterinario se orienta a la busqueda de genes relacionados con
enfermedades hereditarias o seleccion genodmica porcing, bovinay canina. En estos ambitos
trabaja el Servei Veterinari de Genética Molecular (SVGM), centro de la Facultad de Veterina-
ria de la Universitat Autbnoma de Barcelona, experto en genémica animal que ofrece servi-
cios de diagndstico genético en especies domésticas y fauna salvaje desde 1996. EI SVGM tra-
bajaenelsenodela UAB con recursos propios generados a partir de su actividad, respaldado
por su marco universitario y por lared de Innovacion TECNIO de la Generalitat de Catalunya.

ué ventaja supone estar

avalado porlared TEC-

NIO de innovacién?
Pertaite desarrollar una estruc-
tura profesionalizada y ser un
interlocutor vélido para las em-
presas , con un laboratorio de
gendmica animal que es referen-
te en Espafia y que nos capacita
para poder abordar proyectos
de investigacién de alto nivel e,
igualmente, prestar servicios de
andlisis genéticos especializados
y con claro valor afiadido a enti-
dades y empresas de numerosos
sectores.

-;Cuiles son las lineas de
investigacién que sigue en es-
tos momentos el SVGM?

Las lineas prioritarias se centran
en gendémica porcina, bovina
y canina. Gracias a la reciente
secuenciaciéon de los genomas
de las principales especies do-

mésticas y a la disponibilidad
de chips de genotipado de alto
rendimiento, las aplicaciones
de la gendmica ya son una rea-
lidad en el 4mbito veterinario.
Actualmente ya disponemos
de chips de genotipado masivo
para seleccion genética en es-
tas especies asi como chips de
menor densidad, desarrollados
en nuestro laboratorio, para la
identificacién genética indivi-
dual y el diagnéstico de genes de
interés productivo en la especie
porcina.

-El SVGM trabaja con
otras especies animales?
No nos limitamos a los animales
de compaifiia o de granja; tam-
bién nos dedicamos a la fauna
salvaje y aves rapaces. La iden-
tificacion genética permite el
seguimiento de poblaciones de
fauna salvaje a partir de mues-

tras de campo y el control de las
especies protegidas por el conve-
nio CITES.

-;Cudles son los ultimos
descubrimientos en materia
de enfermedades genéticas?
Una vez conocidas gran parte
de las enfermedades monogéni-
cas mds comunes (ocasionadas
por la mutacién de un solo gen)
quedan por descubrir las causas
de las enfermedades multifacto-
riales complejas y de enferme-
dades raras. Hoy en dia sabe-
mos que la variabilidad genética
existente es muy superior a la
estimada, y en este sentido las
variaciones estructurales recien-
temente puestas de manifiesto
en el genoma de los mamiferos
afiaden gran complejidad. Sin
embargo, la tecnologfa actual
nos permite aproximaciones
impensables pocos afos atrés, lo

Grupo Zeltig, lideres mundiales
en el descubrimiento y desarrollo
de farmacos de origen marino

Fundado hace mas de 60 afios, desde su origen Zeltia ha estado involucrado en el sector
quimico-farmacéutico. Zeltia se caracteriza por su innovador enfoque aplicado a la investi-
gacion y desarrollo de farmacos de origen marino. Sus dreas de investigacién son la onco-
logia, el Sistema Nervioso Central (SNC), kits de diagnosticoy el RNA de interferencia (RNA).

ctualmente el Grupo Zeltia
estd compuesto por seis
compaiiias,que pertenecen
a dos sectores diferentes:
por un lado, el Sector Biofarmacéu-
tico: PharmaMar, descubrimiento,
desarrollo comercializacién de far-
macos antitumorales innovadores
de origen marino; Genoémica, espe-
cializada en analisis y diagndstico a

través del ADN; Noscira, dedicada al
descubrimiento y desarrollo de me-
dicamentos contra enfermedades
del sistema nervioso, en particular
la enfermedad de Alzheimer, y final-

mente Sylentis, centrada en la in-
vestigacion de nuevos enfoques te-
rapéuticos basados en las técnicas
de silenciamiento génico median-
te el uso del RNA de interferencia
(RNAI). Todas estas compaiiias per-
tenecen 100% a Zeltia, a excepcidn
de Noscira, de laque posee un 57,9%.

Por otro lado, el Sector Quimica de
Gran Consumo, al que pertenecen
Zelnova y Xylazel. Zelnova es lider
en el mercado espafiol de fabrica-
cién y venta de insecticidas y am-
bientadores para el hogar. Xylazel
estd especializada en la fabricacién
y venta de pinturas y barnices pro-

que nos abre nuevos campos de
aplicacién que conducirdn a una
medicina veterinaria mds perso-
nalizada, con nuevas soluciones
de tratamientos e informacién
muy valiosa para trabajar en la
prevencioén.

-;Cémo es la transferencia
de conocimientos del departa-
mento de I+D+i universitario
ala empresa?

El SVGM ha consolidado un
posicionamiento en innovacién
y conocimiento, con una clara
orientacion al cliente en proyec-
tos de transferencia de tecnolo-
gia y en proyectos de I+D+i. El
plan de crecimiento del SVGM
para el ano 2010 incluye dos
actuaciones: focalizar la activi-
dad del SVGM en animales de
granja y en proyectos colabora-
tivos con empresas en el dmbi-
to de la produccién y sanidad
animal; y crear una empresa de
base tecnolégica para comercia-
lizar los diagndsticos genéticos
del SVGM y desarrollar nuevos
productos y herramientas de
diagnéstico de alto valor afia-
dido. Con este objetivo nace
VetGENOMICS, una empresa
spin-off en el Parc de Recerca
de la Universitat Autdonoma de

Barcelona (PRUAB). @

UrnB

Universitat Autbnoma de Bareelona

- Parcde
ura UAB

http://svgm.uab.es

tectores de madera para profesio-
nales y bricolaje. Ambas compaiiias
son 100% propiedad de Zeltia.

COMPROMISO CON

LA INVESTIGACION

Hoy en dia es el séptimo grupo espa-
fiol en inversion en 1+D aportando
a esta actividad el 70% de su factu-
racion. Esta inversién ha dado sus
frutos en 2007 con la aprobacién del
primer antitumoral, Yondelis®, de
origen espafiol y el primero a nivel
mundial de origen marino. El afio
pasado este mismo farmaco obtuvo
también la autorizacién de comer-
cializacién por la Comision Europea
para la indicaciéon de cancer de ova-
rio recurrente platino-sensible. Ade-
mas Yondelis® muestra actividad
en otros tipos de cancer como el de
prostata, mamay tumores pediatri-
cos. Por todo ello el Grupo continta
su desarrollo clinico para estas indi-
caciones. @

www.zeltia.com
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ENTREVISTA CON EVATAULER, PRESIDENTA DE VIRCAS EUROPE

“El cine digital traera a las salas
nuevos espectadores a traves
de contenidos alternativos™

D Los proyectores SONY 4K de Vircas
son los mas sofisticados del mundo
y un referente internacional

“El cine digital traera a las salas a nuevos espectadores
através de contenidos alternativos como el futbol, las
operas, laféormulai..Yel cineindependiente de calidad.
Ladigitalizacién cambiara la logistica de la exhibicion

y ladistribucion, los estudios enviaran por IP o satélite
sus peliculas al estudio de doblaje y éste les devolverala
version doblada, distribuyéndose desde el estudio direc-
tamente a librerias centralizadas que a su vez cargardn
los proyectores y activaran las peliculas por el periodo de
tiempo acordado por el exhibidor”, explica Eva Tauler, co-
fundadora de la empresa catalana Vircas, que distribuye
los proyectores mas innovadores del mundo.

ALBERT SOLER.

ara Hitchcock el cine
Pera “cuatrocientas bu-

tacas que llenar”. ;Mds
o menos eso cree Vircas,
apostando por nuevos forma-
tos y contenidos para llenar
las salas?
En nuestro equipo hemos recu-
perado ex-directores de Cine,
ex-productores y ex-proyeccio-
nistas. Estos ultimos son la
clave del departamento de so-
porte, como ves son muchos
ex de una industria que estaba
en decadencia y todos ellos ya
llevaban en la sangre el con-
cepto de “llenar” para seguir
adelante. Al margen del amor
por el cine, me temo que no
se debe perder de vista la li-
nea empresarial, en ese sentido
somos igual de frios que Hit-
chcock. Somos emprendedores
de los que no creemos en las
subvenciones, por lo que nece-
sitamos que nuestros clientes,
“los cines”, ganen dinero y pue-
dan pagarnos.

-En cambio, para Fellini

el cine era “una mezcla de
partido de fitbol y burdel”.
De momento Vircas ya ofrece
futbol en salas de cine. ;De la
otra mitad no hay nada?
No te creas, hace poco pro-
yectamos en 3D, “San Valentin
Sangriento”, fue una hemorra-
?ia visual, pero en algunas de
as secuencias aparecfa cuerpos
esbeltos de mujeres desnudas
corriendo y gritando perse-
guidos por el psicokiller; al
margen de la recaudacién de
la pelicula (unos 3millones de
euros en Espana) fue una bue-
na oportunidad para ver cuer-
pos desnudos en alta definicién
y saliendo de la pantalla gracias
al 3D, quizd sea el inicio del
pensamiento Fellini, pero en
relacién al burdel me gustaria
pensar que acabardn desapare-
ciendo, y los vestigios de aquella
distribucién rancia y casposa, o
sistemas de subvenciones opa-
cas que se comportan con un
gran burdel, también acabardn
mutando o desapareciendo.

-Para Antonio Machado
era un “invento del demo-
nio”. ;Vircas ha hecho mis
grande el demonio y lo ha
llevado hacia nuevos limites?
Hace mas de 10 afios que Vir-
cas, antes como proyecto o
idea y hoy como empresa, es
el mismisimo demonio en mu-
chos frentes, mds porque en
el origen somos una empresa
de tecnologia que revoluciona
y cambia el negocio del cine;
para los que llevan 50 afios en
el sector somos una amenaza,
“el demonio”, pero el cambio
es inevitable, deberdn renovarse
0 morir.

-Samuel Goldwin decia
que una pantalla grande sélo
hace el doble de mala a una
mala pelicula. ;El cine digital
la hace triplemente mala?
Bueno, nosotros distribuimos
el mejor proyector del mundo
y con la mayor definicién, el
Sony 4K. Nuestra definicién
en la pantalla es de 8,8 millo-
nes de pixels, eso “es la hostia”,
puedes ver el maquillaje de los
actores, el sudor... el minimo
detalle, lo mds cerca en defini-
cién seria el 70mm. pero ade-
mds la proyeccién digital per-
mite mucho mds fotogramas
por segundo, por lo que recibes
mucha mds informacién visual
y en secuencias de accién no
tienes esa sensacién de no ver
nada porque todo va muy ri-
pido. O sea que, técnicamente,
es perfecto, pero si la pelicula
es mala, evidentemente nuestra
definicién en pantalla serd de
cuatro veces mds mala. Con
la tecnologia el cine recupera
el especticulo de gran panta-
lla, y ademids el 3D de SONY
(RealD) utiliza un sistema bru-
tal que no marea porque no
es triple flash y las gafas son
nuevas en cada sesién evitdn-
dote asf un herpes en el ojo, o
un mareo por ‘el triple flash”.
Las peliculas malas, siempre se
pueden poner en Internet o en
la TV.

-Hay gente que prefiere el
vinilo a los CD. ;No cree que

¢Como se factura un millén de euros al afio
en plena crisis? Eva Tauler nos lo explica:
“Nadie crey6 en nuestro proyecto, asi que
nos hicimos a nosotros mismos. Trampolines
de UDG perdian la documentacion constan-
temente y el parque tecnoldgico tampoco
nos queria porque no entendian nuestro
proyecto; visto asi, estabamos condena-
dos al éxito, porque éramos una empresa
innovadora de verdad, menos motivada por
las subvenciones y mas preocupada por la
realidad del momento. Empezamos desa-
rrollando un codec de compresién propio,
luego durante casi un afio estuvimos en
todos las listas RAI de los bancos, porque
nos tenfamos que autofinanciar con riesgos
y consecuencias, tardamos casi un afio en
firmar con SONY y hoy tenemos una de las

los romdnticos siguen prefi-
riendo las peliculas que pasan
24 imdgenes por segundo?
Mi marido conduce un gran
Torino del 74  pintado de
Stasky & Huch, hay frikis
para todo. El cine en 35mm
estd muerto, al igual que los
circuitos de distri%)ucic’)n tal y
como los conocemos hoy en
dia. No olvidemos que Vircas
en el origen desarrollé un sis-
tema de distribucién de conte-
nidos via IP, para Cine, TV y
Mévil, y te hablo de hace unos
10 afios atrds; en ese entonces,
ya sabfamos que, como el pa-
pel, los soportes dpticos como
el DVD estaban muertos, pero
como dices el mundo estd lleno
de romdnticos y frikis, pronto
les llegard el turno a los politi-
cos, la democracia directa fun-
cionara por Internet, por mu-
cho que intenten retrasarlo al
méximo y los politicos tendrdn
que buscarse un trabajo, como
los demis.

-:Qué tipo de especticulo
estd teniendo mds éxito en las
salas de cine, filmes aparte?
El fatbol llena las salas sin pro-
blema, hay mucha pasién en
este pais. Luego esta la Opera
en directo que es una gozada
cuando se hace con proyecto-
res de Cine Digital profesio-
nales, pronto el publico antes
de ir a ver una épera en di-
recto preguntard en taquilla si
el proyector es un SONY 4K,
porque es una experiencia que
requiere una altisima calidad y
un despliegue de medios téc-
nicos importante. Mi satisfac-
cién estd al ver a personas del
publico llorando de emocién y
con la piel de gallina contem-
plando una dpera retransmiti-
da en directo desde algtin lugar
emblemdtico, al que sin duda
le resultarfa imposible asistir de
otra manera; €s como un viaje
de teletransportacién, por eso
la pantalla gigante y la calidad
del proyector y el sonido ac-

mejores soluciones para Cine Digital del
mundo. Durante la crisis el cine es un ocio
barato, y un buen momento para reconvertir
el sector. En Europa vamos a instalar unos
50 proyectores, y acabamos de iniciar la
aventura en Estados Unidos, con un pro-
yecto inicial de casi 100 pantallas digitales
mds. Aparte de la mejor tecnologia, nues-
tro equipo humano es la clave de todo.

En este pais, que siempre ha defendido la
economia del ladrillo sobre la de la innova-
cién, cuando todo se va a la mierda, nece-
sariamente tienen que sobrevivir aquellas
empresas cuyo capital en la base son las
personas, el capital intelectual por encima
de todo. Visto asi, es facil facturar un millén
el tercer afio, el primero tuvimos pérdidas,
y el segundo facturamos 3.232 euros.”

© 2009 Bjérn Géttlicher / Osomedia.org

tdan como efecto envolvente.
Recuerdo a Julia Roberts, en
Pretty Woman, después de ver
la Traviata “Me he meado de
gusto en las Bragas” y a Ri-
chard Gere, corrigiendo “ Dice
que la musica de la Traviata la
embriaga”.

-;Cree que eso de ver fut-
bol sin que el drbitro y los ju-
gadores del otro equipo escu-
chen los insultos pueda tener
poco futuro en Espaiia, don-
de eso suele ser el principal
entretenimiento de la gente?
Bueno, a los cines acuden con
transistores y escuchan la locu-
cién mientras sienten el sonido
ambiente, igual que si estuvie-
ran en el campo, o mejor porque
las cdmaras amplian y siguen a
los jugadores en primerisimos
planos, impresionantes en pan-
tallas de 15 metros, y nuestros
sistemas estdn preparados para
el futuro del fatbol en 3D.

-:Es casual que los prime-
ros proyectores de 4K de Es-

paia los haya instalada en la
provincia de Girona, de don-
de es natural?

Soy de Castell d’Aro, aunque
he estado unos afios en USA
donde trabajé en varios proyec-
tos de tecnologia IP por Inter-
net, Editoriales interactivas y
otras cosas. Estuve una tem-
porada en Andorra montando
el periddico digital Le Monde
Diplomatique en cataldn, pero
me tuve que marchar por pu-
blicar articulos contra el blan-
queo de dinero y la corrupcién
judicial. Estaba embarazada de
ocho meses en aquel tiempo y
no me fue nada ficil volver a
empezar de cero. Asi que volvi
a mi tierra, y me rodeé de los
mejores. En Girona hay ver-
daderos emprendedores en el
mundo de la exhibicién cine-
matogrdfica digital, como Jo-
sep Xarnach del cine Arinco
de Palamés, y otros abiertos
de mente y dispuestos a correr
riesgos como Los Cines Albé-
niz de Girona; aparte en Ca-
talunya somos innovadores por
naturaleza, era pues légico que
los proyectores mds sofisticados
del mundo si instalaran en Gi-
rona, y hoy son un referente
internacional.

“Los ‘cinemas
paradiso’ seran
reconvertidos,
no deben morir”

-;Para cudndo todo el sumi-
nistro de cine ya en digital?
El siguiente paso es la finan-
ciacion, Espana estd en coma,
econémicamente  hablando.
Refinanciar a los bancos y los
diferentes planes del gobierno
han sido un grave error, se de-
berfa haber invertido ese dinero
en emprendedores que habrian
generado nuevas empresas y
muchos puestos de trabajo.
Eso también es un problema
para digitalizar el sector: un
proyector cuesta entre 50.000
y 120.000 euros, y conseguir
un leasing no es tarea ficil, con
la soberbia de unos bancos que,
en realidad, no tienen ni un
euro y que el gobierno protege
porque es lo Gnico que le que-
da de imagen exterior. Por lo
que me apresuraré a decir que,
primero llegard una financia-
cién externa (al pais) y luego se
comprard a uno de los grandes
grupos de exhibicién para po-
der pactar con los estudios, que
son los que acabardn pagando
los proyectores, a través de un
sistema llamado “Virtual Print
Fee”, que es la cantidad resul-
tante que se ahora el distribui-
dor por copia al hacerla el di-
gital (DCP) en lugar de 35mm.
Aun asi, Vircas nunca ha es-
tado interesado en el mercado
de la venta de los proyectores
en si, eso es una consecuencia;
Vircas quiere el negocio de la
transferencia de los contenidos
a través de la red, entre otros
que no te voy a contar.

-;Los “cinemas paradiso”
que atn subsisten van a ir
muriendo sin remedio?

Serdn reconvertidos, no deben
morir. Y los proyeccionistas de-
ben ser formados para el Cine
Digital y el soporte, desde cen-
tros de control externos a los
Cines. Las cabinas de proyec-
cién son inhumanas, hay que
sacar a los proyeccionistas de
ellas y estos deben trabajar des-
de confortables despachos con
ventanas, a distancia y en tiem-

po real. €

www.vircas.es



